PENSAMI!ENTI) REVISTA
Gerencial pigtal

UNIVERSIDAD DE SUCRE

OCTAVA EDICIGN—ISSN N.2 2346-3384

LS e T W g S T RS S S P el W T .—\‘F—'&—: FEA A e e, Sy S T .
—

p— R g—_—— W SR L W W L T—_——— T _—__ e ey i m—, . - LT TR R e_y .
—

> 5 T A W W WA TR SR S g e s .~

—— -

— W T W T W W W e W — —
- - —

S
—
| —
-
- A

T SR T — A g - R S R N

—— ——

UNIVERSIDAD DE SUCRE
INCLUYENTE, INTEGRADA Y PARTICIPATIVA

ISSN 2346-3384




CAMBIO CLIMATICO: ANALISIS, PERSPECTIVAS
1 Y APROXIMACION A LOS EFECTOS

ECONOMICOS

CLIMATE CHANGE: ANALYSIS, PERSPECTIVES AND APPROACH TO THE

ECONOMIC EFFECTS
Autores:
Leon Julio Arango Buelvas!
Carlos Alberto Escandon Galvén?
Alexander Elmo Angel Suarez’
RESUMEN

A nivel mundial el Cambio Climatico se convierte en el principal fendmeno a controlar debido a los dafios que ocasiona
la diversidad de causas que lo generan. Es por ello por lo que organismos supranacionales como las Naciones Unidas ha
estructurado una serie de objetivos de desarrollo sostenible, dentro de los cuales se destaca el Objetivo 13 “Accion por el
clima”, que implica adoptar medidas para combatir el cambio climatico y sus efectos. El cambio climético tiene un impacto
negativo en la economia nacional, en la vida de las personas, de las comunidades y de los paises en general. No tomar
conciencia de ello, implica que en un futuro las consecuencias seran peores tanto en el campo econémico, como social y
ambiental. Como conclusion de esta problematica es indispensable cambiar el modelo econdémico lineal basado en la
extraccion, por un modelo amigable con el medio, enfocado al desarrollo sostenible.

Palabras clave: Cambio climatico, degradacion, sostenible, desarrollo, economia

ABSTRACT

At a global level, Climate Change becomes the main phenomenon to control due to the damage caused by the diversity of
causes that generate it. That is why supranational organizations such as the United Nations have structured a series of
sustainable development objectives, among which Objective 13 "Action for the climate" stands out, which implies adopting
measures to combat climate change and its effects. Climate change has a negative impact on the national economy, on the
lives of people, communities and countries in general. Not being aware of it implies that in the future the consequences
will be worse both in the economic, social and environmental fields. As a conclusion to this problem, it is essential to
change the linear economic model based on extraction, for a model friendly to the environment, focused on sustainable
development.

Keywords: Climate change, degradation, sustainable, development, economy
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INTRODUCCION

1 cambio climatico se ha convertido en prioridad

global a raiz de los impactos que actualmente genera
en el ambito econdmico, social y ambiental, traducidos en
crecimiento econdémico lento, arraigadas desigualdades
sociales y degradacion ambiental, lo que ha generado
preocupacion en la comunidad internacional, siendo por
tanto un desafio colectivo mundial para mitigar dichos
impactos.

Es de conocimiento general que los esfuerzos a realizar
fueron plasmados en el Protocolo de Kioto, en el cual se
instituyo el compromiso de los paises industrializados de
estabilizar las emisiones de gases de efecto invernadero
que estdn contribuyendo al calentamiento global.
Estableci6 metas sobre reduccion de las emisiones por
parte de paises industrializados dadas  sus
responsabilidades por los elevados niveles de emisiones
de Gases Efecto Invernadero (GEI) que invaden
actualmente la atmoésfera del planeta a raiz de la quema
indiscriminada de combustibles fosiles durante largos
periodos de tiempo.

En este orden de ideas cabe destacar los esfuerzos de las
Naciones Unidas sobre el cambio climatico a través del
Acuerdo de Paris, cuyas acciones van orientadas a
reforzar la respuesta ante amenaza del cambio climatico
y aumentar la capacidad de los paises miembros para
hacer frente a estos y lograr que las corrientes de
financiacion sean coherentes con un nivel bajo de
emisiones de gases de efecto invernadero (GEI) y una
trayectoria resistente al clima.

De acuerdo con lo anterior, se requiere un cambio de ciclo
orientado al desarrollo sostenible a largo plazo y dejar a
un lado la continuidad de los actuales modelos
produccion y consumo dominantes.

El cambio requerido es necesario en el caso de América
Latina y el Caribe, que es la region mas desigual, lo cual
constituye una limitacion para alcanzar el potencial de la
region. En este sentido, la region se enfrenta a brechas
relacionadas con escasa productividad, infraestructura
deficiente, rezagos en la calidad de servicios como
educacion y salud, entre otros (NACIONES UNIDAS,
2018)

Accion por el Clima: Adoptar Medidas para Combatir el
Cambio Climaético y sus Efectos
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Dado el contexto en torno a la problematica sujeta de
analisis, el cambio climatico estd definido como "cambio
de clima atribuido directa o indirectamente a la actividad
humana que altera la composicion de la atmosfera
mundial y que se suma a la variabilidad natural del clima
observada durante periodos de tiempo comparables"
(Ministerio de Ambiente y Desarrollo Sostenible).

Segin la Convencion Marco de las Naciones Unidad
sobre el Cambio Climatico, el afo 2020 debe seguir
siendo el afno de la ambicion y la implementacion. Las
Partes deben presentar contribuciones determinadas a
nivel nacional (NDC) muy ambiciosas para mantener el
aumento de la temperatura global por debajo de 2,0°C o
1,5°C y ayudar al mundo a reconstruirse mejor.

A nivel nacional la preocupacion no esta alejada del
contexto mundial, de ahi que se han trazado lineamentos
para contribuir a la mitigacion de las emisiones de gases
de efecto invernadero dentro del Plan Nacional de
Desarrollo  2018-2022 del Gobierno  Nacional
denominado “Pacto por Colombia, pacto por la equidad”.
En este orden de ideas, el capitulo IV llamado Pacto por
la sostenibilidad: producir conservando y conservar
produciendo, el gobierno establece la agenda para la
sostenibilidad que busca consolidar acciones que
permitan un equilibrio entre la conservaciéon y la
produccion. Es decir, “busca un equilibrio entre el
desarrollo productivo y la conservacion del ambiente que
asegure los recursos naturales para las futuras
generaciones” (PND 2018-2020). En uno de sus apartes
expresa:

Afianzar el compromiso de las actividades productivas
con la sostenibilidad, la reduccion de impactos
ambientales y la mitigacion del cambio climatico, a partir
del uso eficiente de los recursos naturales, las materias
primas y la energia, con esquemas de economia circular
basados en la ciencia, la innovacion y la adopcion de
tecnologias, que permitan el desarrollo de nuevos
modelos de negocio y cadenas productivas que aumenten
la competitividad y generen empleo formal en nuevos
sectores de la economia (PND 2018-2022, p.515).

En el Primer Informe Bienal de Actualizacion ante la
Convenciéon Marco de la Naciones Unidas Sobre el
Cambio Climatico 2015 (CUMNUCC), Colombia
reportd los avances respecto a estos objetivos.

En el afio 2014 la economia creci6 4,6%, representando
una desaceleracion frente al 2013, cuya tasa fue 4,9%. En
promedio, el crecimiento anual durante 2010-2014 fue de
4,8% y la tasa de desempleo se redujo al 9%, debido a la
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creacion de trabajo asalariado que redujo los indices de
informalidad, estimul6 el consumo de los hogares del pais
y aumentd6 la confianza de los consumidores
(CUMNUCC, 2015).

Colombia es un pais privilegiado con una posicion
geografica que le permite contar con climas calidos,
tropicales y hasta nevados. Debido a esta condicion es
muy amplia la diversidad de productos que se producen
en el campo, un ejemplo de ello, en las diferentes zonas y
regiones del pais, se cultiva el banano, ajonjoli, arroz,
yuca, fiame, soya, tabaco, cacao, algodon, café, platano,
cafa de azulcar, papaya, naranja, pastos, flores, trigo,
cebada, avena, centeno, entre otros. Este potencial
agricola hace que Colombia, en comparacién a otros
paises de la region, pueda ofrecer un portafolio amplio a
los inversionistas. Ademas, actualmente Colombia cuenta
con una disponibilidad de 21 millones de hectareas, de las
cuales solo utiliza 4,9 millones de hectareas, por todo lo
anterior, Colombia es reconocida también como un pais
vulnerable al Cambio Climatico.

Dentro del informe bienal, el Instituto de Hidrologia,
Meteorologia y Estudios Ambientales (IDEAM) report6
que la cantidad de gases de efecto invernadero (GEI)
disminuyd: las emisiones netas de GEI en 2010 fueron de
223.949 Gg de CO:, mientras que para el ano 2012,
fueron de 178.258 Gg de CO 2; sin embargo, es notable
la debilidad existente en los municipios y departamentos
respecto a la construccion de Planes de Ordenamiento
Territorial (POT) que incorporen el componente de
cambio climatico, lo cual contrasta con los avances en el
porcentaje de departamentos y ciudades capitales que
incorporan criterios de cambio climatico en las lineas
instrumentales de sus planes de desarrollo, que se ha
mantenido para los afos 2017, 2018 y 2019 con 93,8%.

Dentro de los avances para poder alcanzar lo propuesto
en la Agenda 2030 y los Objetivos de Desarrollo
Sostenible en el pais y especificamente en los avances
respecto a las acciones por el clima, diferentes
organismos del Estado han desarrollado planes y
estrategias para mitigar los impactos ambientales y la
contaminacion, algunas acciones son alentadoras y para
la consecucion de otras se hace necesario la
implementacion de acciones urgentes puesto las cifras
lejos de disminuir se han incrementado como lo es el caso
de los afectados por eventos recurrentes y desastres
naturales. Segiin datos de la UNGRD el afio 2012
presento el nimero mas alto de personas afectadas por los
desastres naturales en sus bienes, infraestructura y/o
medios de subsistencia, tras el impacto de un evento
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recurrente con una cifra de 4537, sin embargo, ha tenido
una disminucidon progresiva hasta 2018 y un aumento
significativo en 2019 con 2166 personas afectadas.

Ante esta situacion el gobierno nacional y los territoriales
han implementado estrategias de reduccion del riesgo de
desastres. Segun cifras del Ministerio de Ambiente y
Desarrollo  Sostenible ~ (Min-ambiente) = muchos
departamentos ya cuentan con planes integrales
(adaptacion y mitigacion) frente al cambio climatico,
pues en 2015 solamente 5 de ellos contaban con dichos
planes y para el afio 2019, 23 de los 32 departamentos ya
cuentan con la estrategias y los planes que incorporan
acciones de adaptacion (reduccion de vulnerabilidad,
incremento de la capacidad adaptativa, reduccion de la
exposicion y sensibilidad) y/o mitigacion (reduccion de
emisiones de gases de efecto Invernadero) de cambio
climatico en sus instrumentos formales de planificacion
del desarrollo y de ordenamiento territorial.

Las debilidades respecto a las acciones por el cambio
climatico se han concentrado en la educacion, la
sensibilizacién respecto de la mitigacion del cambio
climatico, la falta de inclusion en los planes de estudios
de la ensefianza primaria, secundaria y terciaria.

Conocidos los indices de pobreza en Colombia, es
evidente que se complica mas la situacion por la
tendencia que tiene la poblacion pobre al situarse en
zonas de alto riesgo, suelos inestables en serranias, suelos
inundables cerca a afluentes hidricos, que contribuyen a
los desastres naturales relacionados con el clima en los
ultimos afios; tal es el caso de excesivos periodos de lluvia
o extremas sequias que afectan grandemente a la
comunidad, constituyéndose en algunos casos en
tragedias lamentables que cobran vidas humanas

EFECTOS ECONOMICOS DEL CAMBIO
CLIMATICO

Los efectos del cambio climatico sobre el sistema
economico se da a través de varios mecanismos, dentro
de los cuales se destacan los siguientes casos: el cambio
en el clima afecta la produccion y los rendimientos
agricolas trayendo como consecuencia caidas en el
ingreso de las familias de las zonas rurales, deteriorando
de paso el acceso a otros bienes de consumo; asimismo,
puede provocar impactos en la oferta de bienes de
consumo de diversos sectores de la economia como el
pesquero y ganadero, incidiendo en el nivel de precios y
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en la capacidad de consumo de los hogares. Por otro lado,
el aumento en la frecuencia de lluvias torrenciales trae
consigo deslizamientos sobre las vias que ocasionan
cierres que afectan el transporte y la movilidad de bienes
y personas.

En los ultimos 20 afios, en Colombia se han presentado
aproximadamente 16.000 desastres que tienen que ver
con el clima, traducidos en inundaciones, sequias,
tormentas e incluso temperaturas extremas, que han
generado dafios a la poblacion, infraestructura,
destruccion de viviendas y cultivos, equivalentes al 1.1%
del P.I.B, lo que evidencia que el cambio climéatico tiene
efecto sobre la economia del pais, pues sus efectos
generan pérdidas que afectan la produccion y
productividad de las actividades econdémicas de la
regiones (Portafolio, 2017).

Si bien el impacto negativo no es solo en el campo
econdémico, se resalta que una de las medidas que debe
adoptarse, es limitar el calentamiento global a 1,5 grados
centigrados, con el fin de que las emisiones de didxido de
carbono disminuyan en un 45% entre los afios 2010 y
2030, visionando con estas buenas practicas, poder
alcanzar el objetivo en el afio 2050. Es de alta relevancia,
mantener la promesa realizada por los paises que hacen
parte del Acuerdo de Paris, para mantener al mundo por
debajo del indicador establecido de 2 grados centigrados,
y continuar con los planes de reduccion en las emisiones
de gas. Si los Paises logran esta meta de reduccion,
representaria un beneficio econémico de US$26 billones
para el ano 2030, ademas se proyecta que el sector
energético, para el mismo afio, creard mas de 18 millones
de empleos enfocados en la energia sostenible
(NACIONES UNIDAS, 2018).

En términos de los efectos del cambio climatico en
Colombia, se desarrolld la Encuesta Nacional sobre la
Percepcion del Cambio Climatico (ver tabla 1):

Aspecto para evaluar Valor (%)
Responsabilidad de las personas en el Cambio Climético 90,34
Inversion de recursos necesatios 33
Incidencia del Cambio Climatico en los precios de los alimentos 97,61
Aumento de precio en servicio electricidad 83,08

De acuerdo con los resultados, el 90,34% de los
encuestados aseguran que las actividades desarrolladas
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por las personas representan el principal factor como
causa del cambio climatico, lo que incide en el desarrollo
econdémico del pais.

Otro resultado indica que el 63% de los encuestados,
consideran que en Colombia no se invierten los recursos
necesarios para mitigar los efectos negativos del cambio
climatico. Cabe indicar que existen estrategias y planes
de accion orientados a mejorar o prevenir sus efectos. En
cuanto a la canasta familiar, el 97,1% relacionan el
incremento en el precio de los alimentos con el cambio
climatico, por causa de la afectacion en las actividades
ganaderas y agricolas, generando fendémenos como la
escasez o disminucion de la oferta de alimentos.

Lo anterior evidencia que el fenomeno del cambio
climatico incide en el ingreso y consumo de las familias,
por lo tanto, es necesario poner en marcha planes de
accion que permitan mitigar el fendmeno, crear
conciencia de sus efectos y de la importancia de realizar
buenas practicas para mitigar el impacto negativo.

CONCLUSIONES

Globalmente existe conciencia sobre los problemas que
ocasiona el Cambio Climatico, lo que ha conllevado a la
firma de Acuerdos y el disefio de agendas estructuradas a
largo plazo, con objetivos, estrategias y metas
alcanzables. Indica esto que no se requiere de modelos
economicos lineales basados en la extraccion y
explotacion de recursos, sino orientados hacia la
sostenibilidad ambiental y la inclusion productiva.

El Cambio Climético no es un fendmeno aislado por tanto
es indispensable adoptar medidas para controlar o mitigar
sus impactos econdmicos, sociales y ambientales. En este
sentido se requiere definir y desarrollar programas
dirigidos a consumidores y proveedores en funcién de
productos amigables con el ambiente.

La importancia de tomar medidas para controlar y reducir
las emisiones de gases de efecto invernadero se convierte
en un aliado para evitar problemas relacionados con la
inseguridad alimentaria y la escasez de agua. De este
modo, se requiere de acciones multilaterales vy
compromiso de la sociedad.

Ambientalmente compartimos un mundo, una regiéon y un
pais poco sostenible, caracterizado por una macro
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RESUMEN

El objetivo de este trabajo es analizar empiricamente la validez de la Ley de Wagner en la economia ecuatoriana. La
investigacion es de tipo explicativa. Los datos de series de tiempo provienen de fuentes secundarias y cubren el periodo
1965-2016. El modelo econométrico de contraste se basa en la metodologia de los Vectores Autorregresivos (VAR). Las
funciones impulso-respuesta sugieren un efecto estadisticamente significativo que va del producto hacia el gasto publico,
pero no en sentido contrario (del gasto hacia el producto). Se concluye que en el caso ecuatoriano es mas pertinente hablar
de que el gasto publico aumenta conforme la economia crece, en linea con la Ley de Wagner.

Palabras clave: gasto publico, crecimiento econdmico, VAR, Ley de Wagner, Ecuador

ABSTRACT

The objective of this work is to empirically analyze the validity of Wagner's law in the ecuadorian economy. The research
is explanatory. The time series data comes from secundary sources and covers the period 1965-2016. The contrast
econometric model is based on the methodology of autoregressive vectors (VAR). The impulse-responde functions suggest
a statistically significant effect that goes from the output to public spending, but not in the opposite direction (from
spending to output). It is concluded that in the ecuadorian case it is more pertinent to talk that public spending even as the
economy grows, in line with Wagner's law.

Keywords: spending government, economic growth, VAR, Wagner's law, Ecuador
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INTRODUCCION

nfluye el gasto publico en el crecimiento econdémico? o

mas bien (El gasto publico y el tamafio del gobierno
dependen del nivel de ingreso y el grado de desarrollo
econémico que un pais exhiba? De acuerdo a Pula y
Elshani (2018), las actividades del gobierno son
importantes porque proveen un bien publico y minimizan
algunas de las imperfecciones y fallas que se presentan en
los mecanismos del mercado.

Afonso y Furceri (2008, p.5) afirman que “se considera
ampliamente que el gasto publico tiene un papel
importante entre los factores que influyen en el
crecimiento econémico”. El gasto publico es considerado
como una importante herramienta de politica fiscal, que
puede influir o tiene efectos sobre el consumo, el gasto de
inversion, la redistribucion del ingreso y, en general, en
el crecimiento. Sin embargo, existe divergencia en cuanto
a la relacion de causalidad entre el gasto publico y el
crecimiento econémico.

Por un lado, para Tanzi y Zee (1997) la politica fiscal es
implementada por medio del uso de instrumentos fiscales
a los fines de influir en el sistema econémico, en concreto
para maximizar el bienestar econdomico y estimular el
crecimiento econdémico. De ahi que el gasto publico
puede favorecer el crecimiento y el desarrollo economico,
a través del mantenimiento de un clima favorable para la
inversion (Pula y Elshani, 2018) y el crecimiento, por un
lado, y sobre la demanda agregada y el empleo, por el
otro.

Otros autores sostienen que el gasto afecta al crecimiento,
y no al contrario, pero el efecto es negativo. Asi pues,
cuando los gobiernos deciden gastar mads, terminan
introduciendo distorsiones por medio de un alza en la
tributacion, el incremento de la deuda publica, la
asignacion ineficiente de recursos (fallos del Estado) y
por las actividades de busqueda de renta que se
incrementan entre las ¢lites conforme el Estado
profundiza su rol en la economia.

Por otra parte, desde el trabajo clasico de Adolph Wagner
(Wagner, 1883), donde se estableci6 la regularidad
empirica de que, a mayor grado de desarrollo, medido por
el nivel de ingreso, existe un mayor tamafio de los gastos
de gobierno en la economia, se ha alegado con este marco
tedrico que el crecimiento es la variable exdgena y el
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gasto publico es una variable enddégena asociada al
desempefio histérico en materia de crecimiento de un
pais. Dicha regularidad es conocida en la literatura, desde
entonces, como Ley de Wagner o Ley de crecimiento de
los gastos del Estado. Al respecto, los trabajos de Maingi
(2017), Comin, Diaz y Revuelta (2009) y Bagdigen y
Cetintag (2004), entre otros, brindan evidencia que
justifica esta hipotesis en un amplio grupo de paises.

En este trabajo se intenta determina cudl de las dos
hipoétesis prevale. Es decir, las preguntas que se plantean
son JEl gasto publico ha afectado al crecimiento
economico ecuatoriano? Si es asi, entonces (El efecto ha
sido favorable o desfavorable sobre el crecimiento? O por
el contrario (El nivel de gasto publico responde a la
expansion de la produccion y el crecimiento en el
Ecuador? Para ello se emplea la metodologia de Vectores
Autorregresivos (en adelante VAR) (Sims, 1980) para
conocer la direccion de causalidad entre el gasto publico
y el crecimiento economico, considerando que esta
metodologia tiene multiples ventajas frente a
especificaciones uniecuacionales.

La Ley de Wagner y planteamientos teoricos
rivales

Probablemente la relacion entre gasto publico y
crecimiento econdmico es una de los topicos
macroeconémicos con mayor grado de desacuerdos y
controversias, tanto tedricas como empiricas, dentro de la
disciplina y la literatura econémica (Pula y Elshani, 2018;
Rahman, 2012).

La generacion de modelos de crecimiento enddgeno abrid
la puerta a la influencia del gobierno, por medio de la
politica fiscal, sobre el crecimiento (Singh y Weber,
1997). En el modelo de Barro (1990) el gasto publico es
deseable y productivo, pero los impuestos que se deben
recaudar para el financiamiento del gasto podrian afectar
las decisiones Optimas de consumo, ahorro e inversion
(Andino, Cano y Ruperti, 2018).

Segun el esquema de Barro, el Estado puede tener una
participacion, y el tamafio 6ptimo debe garantizar que la
provision del bien publico motive la productividad del
capital privado, pero no detone el efecto desplazamiento
(crowding-out) sobre este ultimo (Carrillo, Ceron y
Reyes, 2007, p.361). En la representaciéon de Barro, el
tamafio 6ptimo garantiza la mayor tasa de crecimiento per
capita a largo plazo.
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La hipdtesis de que el gasto publico genera beneficios
parte de la idea bésica de que la inversion publica (en
carreteras, puentes, suministros de agua, entre otros) y el
gasto publico en servicios de salud y educacion, que se
puede considerar una forma de inversion de capital
(capital humano), generarian sustanciales beneficios
positivos que se derraman sobre el sector privado en
forma de reduccion de los costos directos e indirectos de
produccion (Aschauer, 1989a).

Adicionalmente, la politica del gobierno puede influir a
largo plazo en la acumulacioén de factores y en el ritmo
del progreso tecnologico (si el Estado financia la
investigacion y desarrollo o a través de las leyes de
propiedad intelectual y de patentes que definen los
incentivos para crear e innovar entre los agentes).
También puede influir en la eficiencia a largo plazo,
aquella que desplaza la funcién de produccion, por medio
de la  estructura  impositiva  marginal, las
reglamentaciones, la administracion de las leyes y otros
instrumentos.

La infraestructura, la investigacion y el desarrollo, los
gastos en salud y en educacion, brindan un flujo de
servicios al capital privado que redundaria en mayor
productividad y menores costos de produccion para el
productor. Por ello, los defensores de esta hipotesis ven
con preocupacion la reduccion de este tipo de gasto bajo
el supuesto de que generan efectos perversos sobre el
ambiente macroeconémico.

En cuanto al corto plazo, en la Optica keynesiana la
politica fiscal es un instrumento para la estabilizacion de
las fluctuaciones ciclicas y/o la atenuacion de los choques
transitorios, como una variacion sustancial y no prevista
en los precios del petréleo o un endurecimiento de las
condiciones financieras internacionales. En este marco, la
economia de mercado no tiene la capacidad automatica
para crecer y crear pleno empleo, por tanto, se necesita de
la politica fiscal para estimular a la economia durante los
periodos de recesiones. Como consecuencia de la crisis
financiera global de 2008-20009 la literatura de los efectos
macroeconémicos de la politica fiscal sobre el
crecimiento regres6 con impetu (Idris, Bakar y Tunku,
2018, p.36).

También puede ocurrir que el gasto publico sea un
obstaculo para el crecimiento del producto sea negativo.
Feldstein (1997) probablemente sea la referencia clasica

! Esto es una conclusion tedrica de la escuela neoclésica en contra de
la politica fiscal expansiva de la doctrina keynesiana. Esta escuela

asume que mayores niveles de gasto publico, para un producto
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sobre los efectos distorsionantes de los impuestos. Esta
postura tedrica encuentra apoyo empirico en algunos
importantes autores.

El mayor gasto fiscal genera una mayor produccion, pero
también presiona al alza el tipo de interés, que reducen la
inversion privada, conllevando al efecto expulsion
(crowding-out)! . Mientras que en el contexto de una
economia abierta parte de este efecto es recogido por la
cuenta corriente en forma de déficit, por la apreciacion
del tipo de cambio y el mayor nivel de ingreso que en
conjunto estimulan las importaciones (Argimon,
Gonzalez y Roldéan, 1994).

Segin Argimon et al. (1994), Devarajan, Swaroop y Zou
(1996) y Aschauer (1989a), el aspecto clave del efecto de
la politica fiscal a través del gasto publico radica no tanto
en “su magnitud y crecimiento” (Devarajan et al., 1996:
314) sino mas bien en su composicion entre gasto
corriente y gasto de inversion, si este Ultimo prevalece
entonces el efecto crowding-in sobre la inversion privada
(incremento de la productividad) compensaria al efecto
expulsion que se da a través del canal del tipo de interés,
en cuyo caso se deja de verificar por completo la hipotesis
neoclésica de efecto expulsion (Argimon et al, 1994:5).
Entonces, mas que el volumen agregado de gasto, el
efecto neto positivo o negativo sobre la inversion y el
producto se transmite por medio de la composicion del
gasto publico (Argimon et al., 1994; Aschauer, 1989b).

Los detractores de la hipotesis de que el gasto publico es
productivo sostienen que el financiamiento del gasto
fiscal induce distorsiones en la asignacion eficiente de
recursos por parte del mercado. A largo plazo y tomando
como supuesto que el Estado debe mantener una
restriccion presupuestaria, de modo que si decide gastar
mas entonces debe aumentar los impuestos, si estos
ultimos gravan proporcionalmente a la renta del trabajo
(salario) o a los beneficios empresariales, puede
desincentivar la oferta de trabajo y/o las iniciativas de
inversion, en el caso de la empresa porque los impuestos
influyen en la productividad marginal neta del capital.

Consecuentemente, el gasto publico, en bienes de
consumo o en inversion, puede desplazar a la inversion
privada y reducir el producto, porque el gasto fiscal
adicional requiere una subida de los impuestos futuros, de
la deuda publica y del tipo de interés nacional de
referencia y eso puede frenar el crecimiento.

potencial dado, simplemente reduce los fondos disponibles para el
sector privado (Idris et al., 2018, p.36).
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En contraposicion al enfoque que sostiene la relacion
desde el gasto publico al crecimiento, se cuenta asimismo
con la Ley de Wagner planteada por el economista
aleman Adolph Wagner en “Theory of increasing state
activities* (Wagner, 1883) y que sostiene de que las
dimensiones del Estado aumentarian inevitablemente a
medida que los paises sean mas ricos (Wagner, 1883).

Posteriormente, el enfoque de Rostow y Musgrave
sintetizan la relacion planteando que existe una alta
elasticidad de la demanda de bienes publicos respecto al
nivel de ingreso per capita. Es decir, el progreso social
lidera un incremento en la actividad del Estado con el
resultado final de un aumento en el gasto publico
(Ogboru, Abdulmalik y Park, 2018). Cuando una nacion
experimenta crecimiento y desarrollo empieza a subir al
mismo tiempo las actividades del sector publico.

Esta hipotesis ha sido comprobada empiricamente por
diferentes autores (Rodriguez, Venegas y Lima, 2013;
Rahman, 2012; Avella, 2008). Entre los principales
antecedentes hallados en la literatura sobre estas
perspectivas  tedricas discutidas se describen los
siguientes trabajos.

Noriega y Fontenla (2007) acogen un modelo tedrico en
el que la inversion publica en infraestructura
complementa la inversion privada, y estiman los efectos
de largo plazo de choques en infraestructura en la
produccioén real en el caso de México? . Destacan que los
choques en infraestructura, en especifico para electricidad
y carreteras, tienen efectos positivos y significativos en la
produccion. Los autores concluyen que la politica fiscal
si influye en el crecimiento cuando se concentra en gastos
de inversion.

Otros autores difieren de este ultimo punto de vista.
Gutiérrez (2017), empleando un modelo de rezagos
distribuidos autorregresivos en el que incluyo las
variables inversion privada, gasto publico primario y PIB,
encontrd que, tanto para el corto como el largo plazo, “el
efecto neto total del gasto publico primario y del PIB
sobre la inversion privada es positivo y de una magnitud
considerable” (Gutiérrez, 2017). Por ello, Gutiérrez
sostiene que la caida de la inversion privada en México
entre 1981 y 2015 es explicada en parte por la caida de
los distintos tipos de gasto publico, por lo que desestima
la opcidn tedrica y politica de limitar el gasto publico.
Nufiez (2006) en su estudio sobre México que relaciona

2 Estos autores exponen el punto de vista de que, como no existe
consenso en estudios para un amplio grupo de paises, se debe estudiar

la relacion a partir de casos individuales.
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la inversién publica con la productividad total de los
factores concluye que “la inversion publica juega un
papel significativo en el desempefio de la PTF y por tanto
del crecimiento” (2006, p.30), y atribuye el desempeiio
erratico de la economia mexicana en los afios ochenta y
noventa a la reduccion del gasto del gobierno.

En el mismo orden de ideas, Ramirez (2009) corrobora
que el gasto publico en infraestructura, pero no el total,
tienen efectos positivos y significativos sobre el
crecimiento econdémico y la productividad del trabajo, en
el caso de Argentina para el periodo 1960-2005. Este
trabajo sigue la linea de la literatura de crecimiento
endogeno, y presenta una funcioén de produccion simple,
pero modificada que incluye explicitamente efectos de
externalidades tanto positivas como negativas generadas
por la inversion publica. Ramirez concluye que si bien el
plan de estabilizacion macroeconomica y reforma
estructural seguido por Argentina en los afios noventa,
bajo el enfoque de un modelo orientado hacia afuera,
logré controlar la inflacion por otra parte arrojo un alto
costo econdmico y social, sobre todo cuando el plan de
convertibilidad del peso argentino no pudo seguir siendo
sostenible en 2001-2002, y en tal sentido sostiene que la
reduccién de la inversion y el gasto del gobierno pudo
haber impulsado el comportamiento erratico de la
inversion privada en los afios noventa.

En contraposicion, Bruno y Joanilio (1999) brinda
evidencia empirica de que la inversion privada se ve
desplazada por el mayor gasto ptblico en el corto plazo,
con algunos efectos positivos en el largo plazo, mientras
que Chobanov y Mladenova (2009) encuentran un efecto
completamente negativo del gasto y de la inversion
publica sobre el crecimiento.

En relacion a la hipotesis de Wagner, Rahman (2012)
obtuvo evidencia para Sudan, a partir de la metodologia
de cointegracion, causalidad y modelo de correccion del
error, que soporta lo que plantea tal hipotesis. Este autor
concluye que la teoria keynesiana, que sostiene de que los
aumentos en los gastos del gobierno pueden incrementar
el producto, no encuentra soporte empirico en el periodo
analizado. Asi mismo, Comin et al. (2009) encuentran
que la Ley de Wagner se impone, dado el resultado de la
prueba de causalidad y del modelo VAR estimado, en
Argentina, Brasil, Espafia y México. Para el caso de
Meé¢xico, Rodriguez et al. (2013) también encuentra
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evidencia del cumplimiento de la Ley de Wagner para la
economia de este pais durante el periodo 1950-2009.

Datos, metodologia y especificacion del
modelo VAR

Los datos sobre el Ecuador provienen del Banco Central
de Ecuador (BCE). Para la variable gasto publico el
indicador considerado fue el Gasto de Consumo Final del
Gobierno General (GCFGGQG), es decir como gasto publico
se asume solo el gasto de consumo en el que incurre el
gobierno, no se hace distincidon entre gastos corrientes y
gastos de inversion; mientras tanto, el nivel de producto
sera la medida del crecimiento, y el indicador empleado
para ello es el PIB a precios constantes por el lado del
gasto (PIB_R). Ateniendo a la disponibilidad de Ias
series, el periodo maximo para el que se cuenta con
informacion estadistica es 1965-2016 (52 observaciones
anuales).

La Tabla 1 presenta el resumen de las principales
estadisticas descriptivas de las variables originales en
niveles y de las variables expresadas en logaritmo natural.

Tabla 1
Estadislicas descriptivas {Periodo 1065.2016)
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De igual forma, la Tabla 1 contiene los resultados de la
Prueba de raiz unitaria Dickey-Fuller Aumentado, o
también Prueba ADF, y de la Prueba de raiz unitaria
Phillips-Perron, o también PP. Las variables resultaron no
estacionarias en niveles; acd no se puede rechazar a
ningun nivel la hipdtesis nula de series no estacionarias.
Sin embargo, las series sin son estacionarias cuando se
toman sus primeras diferencias (se rechaza la hipotesis
nula de no estacionariedad). El orden de integracion de
las variables originales es 1(1).

3 La proliferacion de parametros en el VAR ha sido catalogada como

una de las mayores desventajas que tiene su uso (Greene, 1999).
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La metodologia que guia esta investigacion es la de los
Vectores Autorregresivos (VAR) (Sims, 1980). Los VAR
son empleados en el campo de la macroeconomia
(Greene, 1999, p.586) para el pronostico a partir de un
sistema interrelacionado de series de tiempo y para
analizar el impacto dinamico de perturbaciones aleatorias
sobre el sistema de variables. Un VAR con n ecuaciones
y n incognitas es un modelo lineal en el cual cada variable
es explicada por sus propios valores rezagados, mas los
rezagos del resto de n-1 variables y por los errores
estocasticos que aparecen en cada ecuacion (Guzmaén y
Garcia, 2008, p.98). La especificacion simple del VAR
con las variables en niveles para determinar la relacion
entre gasto publico y crecimiento econdmico es capturada
por las siguientes ecuaciones:

n n

PIB R, = Z a; G_Pub,_; + Z B,PIBR, ;+z +ep,
=1

=1 i

‘n n (1)
G_Pub, = Z a; PIB_.R, ; + Z B G_Pub,_; +z, +e,

=1 i=1

La especificacion tiene dos variables enddgenas (k = 2),
gasto publico y nivel de producto, en logaritmo natural, el
término intercepto que es una variable exdgena C (d = 1)
y una dummy para el afio 1982 que también es una
variable exdgena, e incluye rezagos desde 1 hasta 2 (p =
2). La variable dummy estd contenida en el vector de
variables deterministicas exdgenas z. En el VAR existen
seis regresores en cada una de las dos ecuaciones
especificadas para la relacion entre gasto publico y la
medida del crecimiento a largo plazo® .

RESULTADOS Y DISCUSION

Se estim6 el modelo VAR por medio del método
Minimos Cuadrados Ordinarios (MCO). El orden de
integracion de las variables fue determinado antes, y las
pruebas indican que el gasto publico y el producto real,
en logaritmo, tienen el mismo orden de integracion. La
estimacion del VAR requiere que las variables tengan
igual orden de integracion, pero algunos autores prefieren
asegurar la estimacion del modelo con variables
estacionarias, aunque también Enders (2004) plantea la
discusion de si las variables de una VAR requieren ser
estacionarias.
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Sin embargo, la investigacion intenta evaluar la relacion
a largo plazo de cointegracion entre las variables. En otras
palabras, la diferenciacion es ciertamente la solucion para
la obtencion de series estacionarias, porque remueve la
relacion a largo plazo que puede estar presente en los
datos, pero al mismo tiempo es un problema porque
precisamente esa es la cuestion principal cuando se
estudian relaciones entre variables economicas.

Por tales razones, se estima el VAR sin restricciones con
constante y una dummy para capturar los cambios
estructurales derivados de la crisis de la deuda
experimentada en 1982% . Conviene enfocar el analisis en
tres secciones: las funciones impulso-respuesta, la
relacion de causalidad y la descomposicion de la
varianza. Antes, se revisan algunos diagnésticos que
ayudan a evaluar que tan apropiado es el modelo.

En relacion a la seleccion y adecuacion del nimero de
rezagos Optimos del VAR, se determino el orden del VAR
mediante las pruebas de los criterios de Akaike (AIC), de
Schwarz (SC) y de Hannan-Quinn (HQ). Segtin los
resultados en la Tabla 2, el nimero de rezagos 6ptimos
del VAR son dos. Adicionalmente, la prueba de Wald
para significancia de los rezagos confirmo que, en efecto,
tanto el primer como el segundo rezagos de las variables
del VAR son significativos en conjunto.

Tabla 2

Criterio de seleccion del orden de los rezagos del VAR
VAR Lag Order Selection Criteria
Endogenous variables: LNPIE_R. LNGCFGG
Exogenous variables: C D82
Sample: 1965 2016
Included observations: 48

Lag LogL LR FPE AlC 5C HGQ
0 -5.545137 NA 0.005103 0397714 0553847  0.458641
1 166.5000 315.4162  4.65e-06  -6.604169 -6.292302 -6.486314
2 176.7462 17.93078*  3.5%e-06* -6.864425* -G.396625* -6.687643"
3 177.7743 1.713458  4.08e-06  -6.740595 -5.116861  -6.504835
4 180.8214 4824652  427e-06 6700893 50921226 -6.406256

* indicates lag order selected by the criterion

LR: sequential modified LR test stafistic (each test at 5% level)

FPE: Final prediction error, AIC: Akaike information criterion, SC: Schwarz information
criterion, HQ: Hannan-Quinn information criterion

Fuente: Célculos y elaboracion propia (2020).

Por su parte, un modelo VAR debe satisfacer la condicion
de estabilidad. Cuando esto no sucede, los efectos de los
choques transitorios sobre las variables perduran en el
tiempo o no se diluyen. En consecuencia, la trayectoria de
equilibrio de las variables no retoma su equilibrio a largo
plazo, sino que muestra un comportamiento explosivo. La

4 Los resultados del VAR sin restricciones segtin las rutinas seguidas
con el programa Eviews 10 no se presentan por razones de espacio.

No obstante, en esta metodologia es irrelevante describir los
Revista Pensamiento Gerencial -

prueba clasica de estabilidad del VAR requiere que las
raices del polinomio caracteristico se encuentren dentro
del circulo unitario como se muestra en el Grafico 1. De
acuerdo a los resultados, las raices tienen moddulos
menores que la unidad y se encuentran dentro del circulo
unitario. El modelo VAR estimado cumple la condicion
de estabilidad, y después de un choque en cualquiera de
la variable los efectos sobre el resto de variables del
modelo perduran s6lo un tiempo finito.

Grafico 1
Grafico de las Raices del polinomio caracteristico
Inverse Roots of AR Characteristic Polynom ial

1.5

1.0 4

1.5 10 05 0.0 0.5 1.0 1.5
Fuente: Calculos y elaboracion propia (2020).

En relacion a la hipotesis de residuos no correlacionados,
homoscedasticos y con una distribucion normal, se
aplicaron las pruebas convencionales que acompaiian a la
metodologia VAR. En principio cabe destacar que el
incumplimiento del supuesto de normalidad no es
relevante para el andlisis y la adecuacién del modelo,
especificamente las funciones impulso-respuesta siguen
siendo viables aun si los residuos no se distribuyen como
una normal.

En el modelo VAR estimado, los residuos de las
ecuaciones no tienen una distribucién conjunta de
normalidad. Sin embargo, como antes se dijo, no existen
pruebas de que el incumplimiento de este supuesto sea un
problema para la validez y confiabilidad de los resultados,
siendo mas importante que el VAR cumpla con el
supuesto de errores no auto correlacionados.

Es relevante identificar que los residuos y los residuos al
cuadrado se distribuyen de manera independiente, en

coeficientes estimados, asi como la bondad de ajuste de las
ecuaciones individuales.
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otras palabras, que no tienen correlacion serial, para lo
cual se realiza la prueba del multiplicador de Lagrange
sobre los residuos del VAR. Los resultados evidencian
que el modelo no presenta problemas de autocorrelacion
en ninguno de los 12 rezagos tomados en cuenta en la
prueba. Por su parte, la prueba de White para el caso de
sistema de ecuaciones, y que permite evaluar si los
residuos son homoscedasticos, indica que el modelo VAR
no arroja residuos heterocedasticos.

La prueba de causalidad de Granger, o prueba de Wald
para exogeneidad en bloque, evaliia si cada una de las
variables endogenas puede ser tratada como variable
exdgena en el modelo. La Tabla 3 revela los resultados de
esta prueba. Segin estos, la ecuacion del producto
agregado revela que no se puede rechazar la hipdtesis de
que sea una variable exodgena en el VAR especificado, de
acuerdo al valor de la probabilidad que es mayor a 0,05.
Mientras que la ecuacion del gasto publico revela que el
bloque de los valores rezagados del producto ayuda a
mejorar el pronostico del nivel de gasto publico generado
por el modelo. En este caso, se rechaza que el gasto
publico sea una variable exdgena en el VAR. Por tanto,
los rezagos del PIB causan en el sentido de Granger
temporalmente a los valores presentes del gasto publico,
pero no se puede afirmar lo contrario, de que el gasto
publico causa al nivel de producto. Asi, en el caso de la
economia ecuatoriana es pertinente hablar de que el gasto
publico es enddgeno, y de ahi la inclusion del producto en
el VAR como variable que tedricamente explica a la
primera resultod una decision adecuada.

Tabla 3
Prueba de causalidad en bloque
VAR Granger Causality/Block Exogeneity Wald Tests

Sample: 1965 2016
Included observations: 50

Dependent variable: LMPIB_R

Excluded Chi-=q O Prob.
LNGCFGG 5.189350 2 0.0747
All 5.189350 2 0.0747

Dependent variable: LNGCFGG

Excluded Chi-=q O Prob.
LNFIB_R 15.36886 2 0.0005
All 15.36885 2 0.0005

Fuente: Calculos v elaboracion propia (2020).
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El estudio de los efectos de una variable sobre otra en un
modelo VAR se basa en las funciones impulso respuesta.
Las funciones impulso respuesta resumen el efecto que
sobre las variables incluidas en un modelo tiene una
desviacion puramente transitoria en una de ellas, respecto
a sus valores de equilibrio inicial (Guzman y Garcia,
2008).

En concreto, las funciones impulso respuesta asociadas al
modelo VAR considerado permiten obtener informacion
sobre coémo reacciona una variable ante un choque
sorpresivo en otra, viendo como la afecta no solo durante
el mismo afio sino también en los siguientes (Guzman y
Garcia, 2008) y tomando en cuenta que la innovacion o el
choque desaparece en los periodos siguientes y que no
ocurren cambios en las otras innovaciones. En el Grafico
2 aparecen los graficos de las funciones impulso
respuesta, con las respectivas amplias bandas de
confianza, que ponen de relieve como reacciona cada
variable en los periodos siguientes.

Gridfico 2
Funciones Impulso-Respuesta del VAR en nivefes
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Fuente: Calculos y elaboracion propia (2020).

En el grafico, la FIR mostré que el producto no reacciona
(tienen un efecto nulo en términos estadisticos) ante
shocks simulados en el gasto publico, pues el eje
horizontal se mantiene dentro de los limites de confianza
en todo momento. Pero, el gasto publico si muestra un
efecto positivo (inmediato) esperado debido a un shock
en el nivel de producto, perdurando tal efecto durante diez
periodos.

Mientras las funciones impulso respuesta trazan los
efectos de un choque en una de las variables endogenas
sobre el resto de variables en el VAR, la descomposicion
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de la varianza separa la variacion en una variable
endogena entre los componentes de choques del VAR. La
Tabla 4 presenta la descomposicion de la varianza.

Tabia 4
o _Descomposicidn de la varianza : )
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La Tabla indica que para el producto la mayor proporcion
del error de pronostico asociado a esta variable se explica
por sus propios errores. Esto significa que la
incertidumbre asociada a la prediccion de estas variables
proviene esencialmente de sus propias innovaciones, y la
variable puede considerarse como menos endogena en el
sistema.

En relacion al gasto publico, se ve que al menos hasta el
segundo y tercer periodo una proporcion importante de su
varianza (entre 32,3% y 41,4%) es explicada por el
producto, de nuevo se resalta que el tamafio de la
economia y su crecimiento parecen determinar el nivel de
gasto que elige el gobierno y su variacion.

Para el contraste de la relacion de largo plazo entre las
variables, la prueba utilizada para comprobar la existencia
de cointegracion es la basada en Johansen (1988, 1991) y
los resultados aparecen en la Tabla 5.

Tabla 5
Prueba de cointegracion de Johansen
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Los resultados indican que segun las pruebas de la traza 'y
de los valores propios si existen varias relaciones de
cointegracion a largo plazo entre gasto publico y
producto. La prueba de la traza indica el rechazo de la
hipotesis de que no existen relaciones de cointegracion al
5%. Mas bien, la prueba sugiere la existencia de al menos
una relacion de cointegracion a largo plazo entre gasto
publico y producto real en el Ecuador. Iguales resultados
se desprenden de la prueba de los maximos valores
propios o eigenvalue.

Para finalizar, en virtud de que todas las variables en
niveles son no estacionarias de orden 1, se estima el
modelo VAR tomando primeras diferencias en las
variables con lo cual, ademas de evitar el problema de raiz
unitaria, las variables expresan tasas de crecimiento
anual. El Grafico 3 recoge las funciones impulso
respuesta con la descomposicion de Cholesky para el
esquema de identificacion.

Grdfico 3
Funciones Impulso-Respuesta del VAR en primeras diferencias
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" Fuente: Calculos y-elaboracién probia (2020).

Se confirma que una innovacidn en la tasa de crecimiento
del producto genera una respuesta positiva en la tasa de
crecimiento del gasto, probablemente porque a largo
plazo las autoridades vaticinan que la restriccion
presupuestaria del gobierno aumenta. Esta respuesta es
instantanea, es decir, ocurre desde el primer periodo y se
prolonga hasta el segundo periodo con mayor intensidad.
Entre gasto publico y producto existe una relacion estable
de largo plazo, y el efecto parece ir del producto hacia el
gasto, de modo que las variaciones en el producto real,
como medida de su tasa de crecimiento, inciden en el
crecimiento del gasto publico en el Ecuador durante el
periodo estudiado. Considerando dichos resultados, la
investigacion demuestra que la regularidad empirica
denominada Ley de Wagner es pertinente para explicar el
desempefio y la relacion entre gasto publico y crecimiento
en el Ecuador.

Los resultados sugieren que no hay efectos de largo plazo
del gasto hacia el producto y, por lo tanto, en el
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crecimiento. Pero, los resultados del VAR si sugieren que
los choques simulados en el nivel de producto determinan
las wvariaciones o la respuesta del gasto publico.
Probablemente con la estabilidad econdémica alcanzada
por el Ecuador, después de décadas de bajo y volatil
crecimiento, ha permitido un impulso significativo en el
crecimiento econdmico y en el nivel de ingreso, en
consecuencia, con la condicion anterior como contexto el
gobierno decida gastar mds para la provision de bienes
publicos que los agentes econdmicos demandan tomando
en cuenta el grado de desarrollo alcanzado.

CONCLUSIONES Y
RECOMENDACIONES DE POLITICA

En esta investigacion se abordo el estudio empirico de la
relacion entre gasto publico y crecimiento econdmico,
considerando que en la literatura existen visiones
contrapuestas sobre la naturaleza de esta relacion. En ese
sentido, existe por un lado un cuerpo teérico que sostiene
efectos que van del gasto publico hacia el crecimiento.
Estos efectos pueden ser positivos, como por ejemplo
para los keynesianos y en los modelos de crecimiento
endogeno (Barro, 1990) sélo si se elige una tasa dptima
de impuestos que permitan financiar la dotacion de bienes
publicos, considerando que estos ultimos son deseables
porque aumentan la utilidad e influyen en la funcion de
produccion. Otra perspectiva sostiene que el gasto
publico repercute negativamente en el crecimiento por los
efectos distorsionantes y la mala asignacion de recursos
que promueve la participacion gubernamental.

En un sentido contrario, otros autores sefialan que es el
crecimiento econémico, y como consecuencia el logro de
un mayor nivel de producto y de grado de desarrollo
econdomico y social, la variable exdgena que determina e
impulsa el mayor nivel de gasto publico. En esta oOptica,
conforme los paises crecen y se desarrollan sus
ciudadanos demanda toda una variedad de bienes publico.

Considerando estos marcos tedricos rivales, se disefld un
modelo simple VAR para capturar los movimientos de las
variables. Este modelo fue estimado para el caso de la
economia ecuatoriana con datos de series de tiempo
correspondientes al periodo 1965-2016. La estimacion
cumpli6 con todos los supuestos de correcta
especificacion, excepto el de normalidad.

Revista Pensamiento Gerencial

Particularmente América Latina y el Caribe sufrid
sucesivas crisis economica entre la década de los ochenta
y de los noventa del siglo pasado, que pusieron en tela de
juicio la efectividad de los planes de desarrollo
adelantados por el Estado, y con la aparicion del
Consenso de Washington se promovid una ola de
reduccién del tamafio del gobierno, iniciandose reformas
que implicaban pasar de una alta participacion de los
gobiernos en la economia hacia un sistema orientado al
libre mercado. A pesar de ello, en esos afios incluso en
muchos paises la tasa de crecimiento econdmico continud
siendo baja.

En contraste a la propuesta de reduccion del gasto
publico, por sus tedricos efectos adversos, la evidencia
sugiere que en la economia ecuatoriana el impacto ha sido
del crecimiento del producto hacia el gasto del gobierno.
El gasto publico reacciona positivamente ante cambios en
el nivel de producto y del crecimiento de la economia,
cumpliéndose en cierto modo lo pronosticado por la Ley
de Wagner.

BIBLIOGRAFIA

Afonso, A., y Furceri, D. (2008). Government size,
composition, volatility and economic growth. European
Central Bank, Working Paper Series No. 849, January
2008.

Andino, T., Cano, E., y Ruperti, J. (2018). Gasto publico,
inversion y producto en la economia ecuatoriana:
evidencia basada en datos de series de tiempo. Revista
Dilemas Contemporaneos, 6, 1-31.

Argimon, 1., Gonzélez, J., y Roldan, J. (1994). Inversion
privada, gasto publico y efecto expulsion: evidencia para
el caso espafiol. Banco de Espafia, Servicio de Estudios,
Documento de Trabajo No. 9424.

Aschauer, D. (1989a). Public investment and productivity
growth in the group of seven. Economic Perspectives,
23(5), 17-25.

Aschauer, D. (1989b). Does public capital crowd-out
private capital? Journal of Monetary Economics, 23, 171-
188.

Avella, M. (2008). Perspectivas de crecimiento del gasto
publico en Colombia, 1925-2003 ;Una vision descriptiva
a la Wagner, o a la Peacock y Wiseman? Banco de la

Universidad de Sucre ISSN 2346-3384




ANALISIS EMPIRICO DE LA LEY DE WAGNER EN LA ECONOMiA ECUATORIANA

Republica, Serie Borradores de Economia No. 544,
diciembre de 2008.

Bagdigen, M., y Cetintas, H. (2004). Causality between
public expenditure and economic growth: the Turkish

case. Journal of Economic and Social Research, 1(6), 53—
72.

Barro, R. (1990). Government spending in a simple
model of endogeneous growth. Journal of Political
Economy, 98(5), Part 2: The problem of development: A
Conference of the Institute for the Study of Free
Enterprise Systems (Oct. 1990), S103-S125.

Bruno, de O.C., y Joanilio, R. (1999). The impact of
public investment on private investment in Brazil 1947-
1990. Cepal Review, 67, 75-84.

Carrillo, M., Cerédn, J., y Reyes, M. (2007). Analisis del
crecimiento economico. México, D.F. — México: Instituto
Politécnico Nacional, Direccion de Publicaciones.

Chobanov, D., y Mladenova, A. (2009). What is the
optimum size of government. Institute for Market
Economics, Bulgaria. August, 2009. Disponible en
www.ime.bg.

Comin, F., Diaz, D., y Revuelta, J. (2009). La relacion
entre el crecimiento econdmico y el gasto publico en
Argentina, Brasil, Espafia y México durante el siglo XX.
XVI Encuentro de Economia Publica, Granada, 2009.

Devarajan, S., Swaroop, V., y Zou, H. (1996). The
composition of public expenditure and economic growth.
Journal of Monetary Economics, 37(1996), 313-344.

Enders, W. (2004). Applied Econometric Time Series.
2ed. John Wiley & Sons. USA.

Feldstein, M. (1974). Incidence of a capital income tax in
a growing economy with variable saving rates. Review of
Economic Studies, 41(4), 505-5013.

Greene, W. (1999). Andlisis econométrico. Madrid,
Espana: Prentice Hall.

Gutiérrez, F. (2017). El impacto del gasto publico sobre
la inversion privada en México (1980-2015).
ECONOMIAunam, 14(42), 136-149.

Guzman, M., y Garcia, P. (2008). El modelo VAR y sus
principales problemas. Panorama Econdmico, 3(6), 95-
117.

Idris, M., Bakar, R., y Tunku, S. (2018). The effects of
fiscal operations on economic growth and stability in
Nigeria: empirical evidence based on time series data.

Revista Pensamiento Gerencial -

International Journal of Accounting and Economics
Studies, 6(1), 36-47.

Maingi, J. (2017). The impact of government expenditure
on economic growth in Kenya: 1963-2008. Advances in
Economics and Business, 5(12), 635-662.

Noriega, A., y Fontenla, M. (2007), La infraestructura y
el crecimiento econdémico en México. El Trimestre
Economico, LXXIV(296), 885-900.

Ogboru, I., Abdulmalik, F., y Park, I. (2018). Government
expenditure on agriculture and its impact on
unemployment reduction in Nigeria: 1999-2015.
International Journal of Economics, Commerce and
Management, VI(3), 1-25.

Pula, L., y Elshani, A. (2018). Role of public expenditure
in economic growth: econometric evidence from Kosovo
2002-2015. Baltic Journal of Real Estate Economics and
Construction Management, 6, 74-87.

Rahman, M. (2012). The relationship between economic
growth and government expenditure: Evidence from
Sudan. International Business Research, 5(8), 40-46.

Ramirez, M. (2009). Does public investment enhance
labor productivity growth in Argentina? A cointegration
analysis. Economics Department Working Paper No. 57,
January 2009, Yale University.

Rodriguez, D., Venegas, F., y Lima, V. (2013). La ley de
Wagner versus la hipotesis keynesiana: el caso de
México,  1950-2009. Investigacion = Economica,
LXXII(283), 69-98.

Sims, C. (1980). Macroeconomics and reality.
Econometrica, 48(1), 1-48.

Singh, R., y Weber, R. (1997). The composition of public
expenditure and economic growth: can anything be
learned from Swiss data? Swiss Journal of Economics and
Statistics, 133(3), 617-634.

Tanzi, V., y Zee, H. (1997). Fiscal policy and long-run
growth. Staff Papers — International Monetary Fund,
44(2), 179-2009.

Wagner, A. (1883). Finanzwissenchaft. 2da y 3era
edicion Leipzig. Parcialmente reimpreso en R. A.
Musgrave y A. T. Peacock (eds.) (1958): Classics in the
Theory of Public Finance. London. Mcmillan.

Universidad de Sucre ISSN 2346-3384




EMPRESAS' Y EMPRENDEDORES EN SINCELEJO:
3 ALMACEN CASA JAIRO, UNA TRADICION QUE

PERMANECE

COMPANIES AND ENTREPRENEURS IN SINCELEJO: ALMACEN CASA JAIRO, A TRADITION THAT

REMAINS
Autores:
Aylin Patricia Pertuz Martinez !
Killian Alberto Lara Florez >
RESUMEN

| presente articulo tiene como propoésito describir la historia empresarial de Almacén Casa Jairo, el cual cuenta con

una trayectoria de unos 50 afios en el mercado. Se abordan temas como su actividad econdémica y la vida de su
fundador, Jairo Vanegas Mejia, un empresario empirico de origen paisa. La metodologia se baso principalmente en fuentes
primarias. La unidad de andlisis lo constituyé principalmente el empresarios y personas conocedoras de la experiencia
empresarial. Para la recoleccion de la informacion se realizaron entrevistas en profundidad (no estructuradas). Se resalta
el origen de este negocio, detallando sus momentos de éxito y fracaso desde 1969 hasta 2016 y aquellos factores internos
y externos que influyeron en su dinamica, siendo algunos de estos: la forma de liderazgo autocratica que ha implementado
el propietario/gerente, la estrategia financiera de reinversion y ventas de contado, la inseguridad y el crecimiento
demografico de Sincelejo.
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ABSTRACT

he purpose of this article is to describe the business history of Almacén Casa Jairo, which has a history of about 50
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businessman of Paisa origin, are addressed. The methodology was based mainly on primary sources. The unit of analysis
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were conducted to collect the information. The origin of this business is highlighted, detailing its moments of success and
failure from 1969 to 2016 and those internal and external factors that influenced its dynamics, some of these being: the
autocratic form of leadership that the owner / manager has implemented, the financial strategy of reinvestment and cash
sales, the insecurity and demographic growth of Sincelejo.
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1 objetivo de este trabajo es el de describir la historia

empresarial de la empresa Almacén Casa Jairo de la
ciudad de Sincelejo, desde el afio 1969 hasta 2016. Como
objetivos especificos estan: identificar a los propietarios
de la empresa; describir la gestion administrativa de la
empresa; establecer los momentos de éxito y de fracaso;
indicar los factores externos e internos que han influido
en la empresa; identificar las estrategias utilizadas por la
empresa.

Este trabajo es de gran interés para el empresario, las
entidades gremiales, asi como para las instituciones del
Estado encargadas de formular politicas publicas y
estrategias dirigidas al sector empresarial. En Colombia,
la historia empresarial se ha ido convirtiendo en una
herramienta para las instituciones de educacion superior,
publicas y privadas, en especial para los programas de las
facultades de Ciencias Econdémicas y Administrativas,
puesto que provee un cuerpo de conocimientos que se
coloca a disposicion de los procesos de aprendizaje en el
aula. Segun Berdugo (2003), de su conocimiento se
pueden obtener importantes lecciones para la solucion de
problemas recurrentes organizacionales. Asi mismo, el
empresariado incurre en equivocaciones por el
desconocimiento de su propia historia como grupo social
de gran influencia en el acontecer nacional.

Sincelejo, capital del departamento de Sucre desde 1966,
ha sido una ciudad cuya economia se ha basado en los
sectores de la ganaderia, la agricultura, el comercio y
diversos servicios. Segun Pertuz (2015) hacia 1964
existian en la region sdbanas 29.790 cabezas de ganado.
Las sociedades con mayor capital en la region
correspondian principalmente a negocios ganaderos.

Caldas, Reyes y Heras (2009) definen la empresa como
una unidad econdmica que, partiendo de la combinacion
organizada de distintos factores materiales y humanos,
produce un bien o un servicio mediante el cual obtendra
un beneficio econdmico. Baigorri (2004) expresa que es
un tipo de organizacidon o asociacion humana que no
surge por alguna especie de libre acuerdo de sus
miembros, sino que es creada por aquellos que poseen los
elementos necesarios para su funcionamiento (el capital),
los cuales invitan a otros individuos (los trabajadores) a
participar en dicha asociacidon en unas condiciones que no
son siempre libremente pactadas, y con el objetivo de

obtener el maximo beneficio posible como consecuencia
de la accion. Miinch (2010) define a la empresa como la
unidad econdémico social en la que, mediante el capital, el
trabajo y la coordinacién de recursos se producen bienes
y servicios para la satisfaccion de las necesidades de las
personas que constituyen la sociedad.

Las empresas tienen diferentes tamafios. Entre ellas, estan
las MiPymes. Segun Nieto, Timot¢, Sanchez y Villareal
(2015) en América Latina las variables empleadas para la
clasificacion pueden ser: el nimero de trabajadores, el
volumen de ventas y el monto de activos de la empresa.
De acuerdo con portafolio.com (2019) en Colombia, para
el ano 2020 las empresas se clasificaran de acuerdo con
sus ingresos por actividades ordinarias anuales y el sector
al que pertenece. En el caso del comercio las
microempresas son de $1.534 millones o menos.

Segun Daft y Steers (1992) las empresas son sistemas
abiertos que no pueden apartarse del dinamismo y las
tendencias del entorno, y, por lo tanto, deben responder
en forma adecuada a sus presiones, especialmente,
cuando muchas fuerzas productoras de cambios
provienen del entorno externo. Para Bernal y Sierra
(2008) el entorno empresarial se vuelve cada vez mas
dindmico, incierto, competitivo y complejo; razén por la
cual, si se quiere una mayor supervivencia y por ende ser
mas competitivas, es importante que cada empresa
conozca plenamente su entorno. Para ello se reconocen
dos dimensiones del ambiente externo que son el
microentorno o ambiente especifico, conformado por
clientes, proveedores, competencia y el mercado; y el
macroentorno o ambiente general, integrado por
diferentes sistemas que componen la sociedad: el sistema
social, econdmico, politico, legal, tecnoldgico,
geografico, entre otros.

Unido al concepto de empresa se encuentra el del
empresario. Schumpeter (2012) expone que el empresario
es la persona que tiene la capacidad e iniciativa para
desarrollar “nuevas combinaciones de medios de
produccion”. Una nueva combinacion respecto a la que se
hacia anteriormente mediante pequefios pasos, facilita el
cambio y el crecimiento, pero no es algo nuevo o
“desenvolvimiento”. Para llevar a cabo este
desenvolvimiento se requiere de “nuevas combinaciones”
(p.74). Bajo esta perspectiva, Ordofiez (1999), resalta que
el concepto de innovacion comprende la introduccion de
un nuevo bien, un nuevo método de produccion, la
apertura de un nuevo mercado, la conquista de una nueva
fuente de materias primas, la creacion de una nueva
organizacion, como un monopolio, por ejemplo.



Bruni (2012) establece que “el empresario innovador es
el protagonista del desarrollo econdmico, porque crea
verdadero valor agregado y dinamiza el sistema social”
(p.2). Sin embargo, al innovador le sigue una cantidad de
imitadores, atraidos por el valor agregado creado, los
cuales entran en los sectores en los que se han producido
innovaciones, generando que el precio de mercado de
esos productos disminuya rapidamente hasta llegar al
punto de absorber integramente la ganancia generada por
la innovacion.

Para Kirzner (2007) el “empresario puro” es el decisor
cuyo rol surge una vez encuentra las oportunidades que
estuvieron ocultas; lo importante para el empresario es
saber ubicar las oportunidades que no se han explotado.
Segun Leibenstein (1968) citado en Brunet y Alarcon
(2004), senala que, entre las caracteristicas del
empresario es la capacidad para describir oportunidades
y de carédcter econdmico y evaluarlas. Los empresarios
son los que suplen las deficiencias de los mercados.
Knight (1964) indica que la actividad econdmica esta
relacionada con la accién empresarial. El ser humano
todo lo que planea y ejecuta estd en una situacion de
incertidumbre. La funcidn del empresario es la de reducir
la incertidumbre, y la funcién de los propietarios del
capital es asumir el riesgo que no es asegurable, puesto
que asumir dicho riesgo justifica el beneficio.

a investigacion fue de enfoque cualitativo, de tipo

descriptivo e historica, y su disefio, de campo. Segiin
Monje (2011) la investigacion cualitativa es holistica, es
descriptiva, es comprensiva, porque no busca la verdad
sino las perspectivas del actor social, es natural porque en
ella se puede interactuar con los actores de modo natural
y se toma desde la perspectiva del actor. Para Hurtado
(2012) Ia investigacion descriptiva es aquella que tiene
como objetivo obtener “la precision y caracterizacion del
evento de estudio dentro de un contexto particular” (p.
413), y la investigacion de disefo de campo, es aquella en
donde “el investigador obtiene sus datos de fuentes
directas en su contexto natural” (p. 702).

Las fuentes fueron primarias fueron el propietario y
empleados. Hicieron parte de las fuentes primarias ciertos
documentos relacionados con los aspectos juridicos de la
empresa. Para la recoleccion de la informacion se hizo
uso de la entrevista no estructurada. Se sistematizd y se
interpreto la informacion.

Inicios de almacén Casa Jairo.

Imacén Casa Jairo es un establecimiento comercial,

ubicado en la ciudad de Sincelejo, exactamente en la
calle 21 # 23-03 (centro de la ciudad), dedicado al
comercio al por menor de electrodomésticos,
gasodomésticos, muebles y equipos de iluminacion. Se
encuentra inscrito en la Camara de Comercio de Sincelejo
como persona natural a nombre de Jairo de Jests Vanegas
Mejia, con NIT 8220001 — 0. Cuenta con mas de 50 afios
de existencia en el mercado de la capital sucrefia, tiempo
considerable que le ha permitido a este empresario
empirico sortear los aciertos y desaciertos generados por
el contexto externo e interno.

En la época de la creacion de la empresa, la economia
colombiana tenia un Producto Interno Bruto el cual habia
aumentado a un ritmo anual promedio de 4,6% entre 1950
a 1969. A fines de la década de 1960 el PIB Per capita se
hallaba a un nivel promedio que el de Latinoamérica, es
decir, US$350 (Carlos, 1972). En cuanto a la inflacion,
Colombia experimenté un aumento del 25% en 1961,
debido a multiples causas, entre estas se puede citar el
alza en la cotizacion del precio internacional del café que
aumento6 el flujo de divisas hacia el pais, incrementando
el nivel de precios de la canasta basica. En el periodo
comprendido entre 1963 a 1970, Colombia tuvo una
disminucion de la inflacion del 15% llegando a un 8% a
comienzos de 1971. Esto se debid a la estabilidad de los
precios internacionales de los productos agricolas, la
disminucion del precio internacional del café, las politicas
de estabilizacién de precios el crecimiento econdémico
que se dio en el llamado Frente Nacional (De la Puente,
2012).

En materia legal, naci6 el decreto 2369 de 1960, el cual
permitié la creacion de las Corporaciones Financieras.
Esta reglamentacion las definid, como establecimientos
de crédito, cuya finalidad principal es la de promover la
creacion, reorganizacion y transformacion de empresas,
participar en el capital de ellas y gestionar la participacion
de terceros y otorgarles créditos. Ademads, las oficinas
principales de los primeros bancos privados aumentaron
de 13 en 1951 a 17 en 1963, mientras que las sucursales
pasaron de 171 a 522 durante el mismo periodo (Davila,
1999, citado en Cruz, 2011).



En Sincelejo, en la década de 1960, se crearon
aproximadamente 77 firmas registradas en notaria y la
mayoria de los empresarios de la época conformaron
diferentes tipos de negocios con el fin de satisfacer las
necesidades de la poblacion. En este sentido, surgieron
empresas dedicadas a la industria alimenticia,
construccion de puertas y ventanas de aluminio, bloques
prefabricados, reparacion de maquinas con sistema diésel,
ingenieria 'y  construcciones, administracion de
aeropuertos, bolsas de empleo, vigilancia, etc. Los
empresarios eran sincelejanos, pero también, habia de
origen extranjero o descendientes de estos (Pertuz, 2015).

Segun lo expresado por el empresario William Quessep
(Gutiérrez, 2013) para este tiempo, el comercio estaba
conformado por pequefios negocios que en su mayoria
eran de familiares, dirigidos a sectores populares, sus
propietarios eran sincelejanos y emigrantes, junto a
descendientes de estos nacidos en la region. El centro de
la ciudad de Sincelejo contaba con tres calles importantes:
la Calle de “Los Turcos” (calle 22), 1a Calle del Comercio
(calle 23) y calle Real (calle 19).

A finales de esta década surgi6 en Sincelejo Almacén
Casa Jairo, exactamente el 13 de febrero de 1969, cuando
su propietario, Jairo Vanegas, decidid llegar a Sincelejo
con diferentes mercancias y de inmediato inicid con la
comercializacion puerta a puerta en la modalidad de
crédito de productos para el hogar. En estos momentos,
no existian tantas casas comerciales, la ciudad era
tranquila y sobre todo muy segura para convivir y hacer
negocios.

Iniciativa comercial que surgi6 como una forma de
sobrevivir para el propietario, dado que en el momento no
contaba con un trabajo. Inicid con una inversion en
mercancia de veinte mil pesos, producto de la liquidacion
que obtuvo Jairo Vanegas luego de haber trabajado por
mas de tres afios en la fabrica antioquefia PEPALFA.

Este negocio empezd a operar puerta a puerta y el nombre
estipulado por el dueno era “Casa Diego”, en honor a su
hijo. Pero esta idea cambi6 por influencia de un amigo,
quien le comentd que ese nombre existia comercialmente
en Sincelejo, por lo tanto, se decidi6 por el nombre de
“Casa Jairo”.

En ese tiempo Jairo Vanegas empacd su mercancia y la
llevo por los diferentes barrios, a través de dos “carretas”
que adquiri6 una vez llegd a la ciudad; le tocod
implementar esta estrategia porque en ese momento no
poseia suficientes recursos para alquilar un local, pero
logré tener mas cercania con los clientes.

También implement6 la venta a crédito para cobrar dos o
tres veces por semana, ya que para la época existia un
sistema llamado “los turcos” que consistia en cobrar
semanalmente las mercancias, permitiendo asi que el
comerciante obtuviera buenas utilidades, basados en que
los precios de venta tenian un valor adicional o interés.
Los barrios mas visitados por el empresario fueron la
Ford, 20 de Julio, Fatima, San Francisco, San Nicolas,
Pablo VI, La Bucaramanga, Mochila, Narifio, Majagual.
Una de sus primeras estrategias de marketing estuvo
relacionada con el servicio al cliente: trato amable y
orientacion acerca de los beneficios y/o particularidades
de cada producto, con el fin de motivarlos a comprar y
darles seguridad del bien que pretendian adquirir
(Comunicacion personal, Jairo Vanegas, 10 de marzo de
2016).

Un paso a la formalidad empresarial

En la década de 1970-1980, la economia colombiana se
caracterizo por el crecimiento de las manufacturas y sus
exportaciones, mayor atencion en la economia rural, una
inflacion con altibajos muy marcados, reduccion de la
deuda publica, algunas reformas tributarias y
modificaciones en la estructura del sector financiero.

En cuanto al sector financiero, de acuerdo con Echeverry
(1990, citado en Cruz, 2011) en los afos setenta
ocurrieron dos cambios institucionales que modificaron
la estructura del sector financiero. El primero, se dio en
1972, con la adopcidon de un sistema de correccion por
inflacién para el ahorro canalizado por medio de las
Corporaciones de Ahorro y Vivienda (el sistema UPAC),
concebido como uno de los ejes del plan de desarrollo de
la administracion de Misael Pastrana y el segundo, fue la
legalizacion de los intermediarios financieros en 1973,
que poco después se denominarian Compaiias de
Financiamiento Comercial.

En materia legal, Gonzales y Calderon (2002) afirman
que, en 1974 surgid una nueva reforma tributaria que
establecié la renta presuntiva sobre el patrimonio y los
ingresos. Segun Perry y Céardenas (1986, citado en
Gonzéles y Calderdn, 2002 ) esto trajo consigo algunas
particularidades como la modificacion en las tasas del
impuesto de remesas, con una tasa de 20% para las
utilidades percibidas por sucursales y 12% en los demaés
casos, Extendi6 el impuesto de renta a todas las empresas
estatales, excluidas las de servicios publicos, con el objeto
de instituir un principio de control central de éstas y la
posibilidad de trasladar parte de sus utilidades antes de



impuestos, a actividades prioritarias del consumo y la
inversion publica y ademas permitié descontar todos los
impuestos pagados en cualquier compra de las empresas,
excepto los bienes de capital.

Esta reforma también presentd impactos en el sistema
bancario puesto que se elevaron las tasas de interés,
redujo su dispersion, liberd aquellas que podian cobrar los
bancos comerciales en sus operacionales ordinarias,
redujo los encajes sobre depdsitos, elimind gran parte de
las inversiones forzosas y limit6 drasticamente el acceso
de los bancos a los recursos del emisor (Cruz, 2011).

En el mandato de Alfonso Lopez (periodo 1974-1978), se
establecid que las empresas reconocieran intereses sobre
las cesantias de los empleados, asi como la igualacion del
salario minimo rural con el urbano; aumentd Ia
productividad agricola y llevo un mayor porcentaje de la
economia rural al mercado abierto a través del Programa
de Desarrollo Rural Integrado (DRI) (Revista Semana,
2007).

Esta década, con estas caracteristicas econdmicas y
legales en el pais, es un periodo en el que Casa Jairo
presentd grandes avances, ya que, gracias al gran nimero
de clientes, las exigencias por mas productos no se hacian
esperar, lo cual genero la existencia de un mayor volumen
de mercancia que con el tiempo no cabia en las carretas
ni en la casa de Jairo Vanegas. Esto lo obligé en el afio
1972 a arrendar un local frente a las oficinas de la empresa
Brasilia en la calle Francisco H. Porras, de propiedad de
la sefiora Hortensia Viuda De Rozo, a quien le pagd
doscientos cincuenta pesos mensuales. Esta ubicacion se
seleccion6 por lo bajo del precio y su amplitud; ademas
de ser una via bastante transitada. Este local lo utiliz6 no
solo para almacén sino también para bodega. Estando en
este local, se comercializaron electrodomésticos,
productos para el hogar como decoraciones, elementos de
cocina, accesorios, telas, zapatos, etc., estando entre sus
proveedores Coltejer, Imusa y Lander.

En ese momento, entre sus maximos competidores, se
encontraba Cacharreria Gloria, Almacén El Fénix y
Almacén de Atilano Pérez, con cada uno de ellos
manejaba muy buenas relaciones, nunca existio
diferencia entre ellos, se caracterizaban por manejar el
mismo rango de precios.

A finales del afio 1972, por solicitud de proveedores y por
cumplimiento a los reglamentos legales y empresariales,
tomo la decision de registrarse en la Camara de Comercio
como persona natural y desde el afio 1973 contd con la

colaboracion de un contador publico que se encargaria de
todo el manejo de su informacién contable.

Ubicado frente a Brasilia, Casa Jairo funciondé como
almacén durante 4 anos, es decir hasta 1976,
posteriormente, el local se us6 como bodega hasta 1992.
En febrero de 1977, se ubicdo en un nuevo local,
exactamente en la calle 21 N°23-03, el cual respondia a
las preferencias del empresario: un lugar amplio, bien
acondicionado, en una esquina muy transitada y sobre
todo bastante seguro. Una de sus estrategias fue enfocarse
en una misma linea de productos, de esta manera retird la
linea de telas, zapatos y accesorios, puesto que en la época
ya se estaban gestando varios negocios dedicados a este
sector de prendas de vestir; por lo tanto, termin6 de
vender el inventario que tenia en esa linea y tratd de
enfocarse mucho mas en la linea blanca:
electrodomésticos y productos para el hogar. Ademas,
requirié de un mayor numero de empleados, puesto que
el local era de dos entradas, una lateral y una frontal y el
nivel de ventas aumento, en este sentido, pasé de tener
dos empleados a contar con cinco personas
(comunicacién personal, Jairo Vanegas, 15 de abril,
2016).

En el periodo comprendido entre 1975-1976, el
empresario decidio implementar la estrategia de
publicidad, para lo cual us6 vallas frente a su negocio y
en sectores bastante frecuentados o transitados, volantes
por las calles y cinco o seis cufias radiales. Esta estrategia
tuvo un impacto positivo en el nivel de ventas y en el
reconocimiento de la ciudadania. Como distintivo
mercadoldgico, adoptd los colores amarillo y rojo para la
decoracion externa de su local.

Ampliacion del portafolio de servicios y mayor
reconocimiento en el mercado.

En 1980, al ver la necesidad de muchos clientes en el
mantenimiento 'y compra de repuestos para
electrodomésticos y teniendo en cuenta la rentabilidad
apreciable de esta operacion, abrié en su almacén el taller
de repuestos, el cual ha logrado mantenerse ayudando al
reconocimiento del negocio en la ciudad de Sincelejo. El
mantenimiento y reparacion de electrodomésticos se
constituyd en una ventaja competitiva de su negocio.
Cuando un producto llevado por un cliente, no tenia
posibilidades de reparacion, dicha cliente, dada la
asesoria del empresario, optaba por comprarlo nuevo en
el almacén. Hasta la fecha de hoy, el negocio mantiene
una buena reputacion en este sentido.



Colombia en los afios ochenta enfrentd avances en su
economia y problemas sociales como la inseguridad. La
administracién del presidente Betancur (1982-1986), se
caracterizd por el logro de la estabilidad econdémica
gracias a las medidas adoptadas y a condiciones
favorables en la economia internacional como por
ejemplo, a finales de 1985 una mini bonanza cafetera
reforzd la recuperacion en la balanza de pagos, se
pretendi®é mantener la tasa de cambio real al nivel
alcanzado a finales de 1985, lo cual permitié en un tiempo
corregir la fuerte revaluacion ocurrida desde mediados
de la década de los setenta; se introdujeron reformas al
Plan Vallejo y se eliminé una gran cantidad de exenciones
al pago de impuestos de importacion, con lo cual crecid
la participacion de los impuestos sobre el comercio
exterior dentro del total de recaudos, aumentando de
20.4% en 1985 a 25.1% en 1988 (Fatat, et al, 1998).

Sin embargo, en 1985, uno de los hechos que tuvo
repercusiones negativas para la empresa fue la practica
del contrabando en la ciudad de Sincelejo donde era
comun la presencia de articulos introducidos de manera
ilegal; en este sentido, de acuerdo con empleados del
almacén (Comunicaciéon personal, Rafael Ruiz, 16 de
abril de 2016), existian en la ciudad pequefios negocios
con mercancias de contrabando a precios muy
economicos, ofreciendo una competencia desleal para
almacén Casa Jairo. En palabras del sefior Jairo esta
circunstancia no ha sido de alto impacto para el negocio
(Comunicacion personal Jairo, Vanegas, 16 de abril de
2016).

Una época de inseguridad nacional y de reinversion
empresarial

Los afos noventa en Colombia, estuvieron marcados por
importantes cambios politicos, econdmicos y sociales,
plasmados basicamente en la apertura econdmica,
flexibilizacion del mercado laboral, varias reformas
tributarias, pero, sobre todo, es en este periodo donde al
pais le tocod enfrentar una de las crisis econdmicas mas
agudas de su historia. Fue en el periodo 1990-1994 que
correspondi6 al mandatario presidencial de Cesar
Gaviria, donde se evidencio una época de expansion de la
guerrilla acorde con sus mayores ingresos financieros,
provenientes del sector ilegal, y la violencia aumentd no
solo por el enfrentamiento entre el Estado y los grupos
guerrilleros, sino por la guerra contra las drogas. En
efecto, el narcotrafico ayudo6 estimular comportamientos
nocivos en la sociedad como el enriquecimiento facil y
los consumos suntuarios, (Bello, s.f.).

Todo esto generé consecuencias negativas para la
empresa, dado que, para este tiempo, la guerrilla
colombiana realizaba acciones denominadas “pesca
milagrosa”, operaciones que realizaba con frecuencia en
las carreteras del pais en donde la vigilancia del Ejército
y la policia era escasa.

En esta actividad los guerrilleros escogian, entre quienes
caian en sus operaciones en los puestos de control en
carreteras, a personas con dinero a las que exigian el pago
de rescate o a personas que podian servir para sus
propositos politicos (EFE, 1999). Esto obligd al
empresario a tomar medidas de seguridad al momento de
realizar sus negocios en otras ciudades. El empresario
cambidé de medio de transporte: del terrestre al aéreo, lo
cual incremento sus costos.

En este periodo, la idea de negociar con repuestos empezo
a ser atractiva y fue considerada rentable por parte del
empresario, tanto asi que luego de estar cerca de 20 afios
en el mercado, decididé arriesgarse y diversificar su
actividad comercial; con algunos ahorros, entr6
definitivamente al sector de los repuestos, especialmente
al de vehiculos automotores, poniendo en marcha otro
negocio: Frenos y Repuestos, registrado en cdmara de
comercio con matricula namero 00007961 del 6 de
febrero de 1990.

Nuevo Milenio: posicionamiento y estabilidad

De acuerdo con Aguilera (2005) con la llegada del siglo
XXI, Sincelejo se convirtid en el mayor receptor de
personas desplazadas en el departamento. Segun registros
de la Red de Solidaridad, desde 1996 hasta abril de 2005,
el departamento de Sucre recibio 106.451 personas
desplazadas por la violencia de otros departamentos, de
las cuales 67.884 personas llegaron a Sincelejo. Estas en
su mayoria, eran de bajos recursos, pero al llegar a la
ciudad formaban parte de la dindmica econdmica de la
ciudad. Es de anotar, que el Almacén Casa Jairo, ha
poseido una importante clientela proveniente de estratos
bajos. Segln el censo del Departamento Administrativo
Nacional de Estadistica (citado en gov.co, 2020), en el
afio 2005, la poblacion del Sincelejo fue de 236.780
habitantes.

Entre los afios 2000 y 2009 el Producto Interno Bruto
(PIB) colombiano mantuvo tasas de crecimiento
positivas, sin olvidar tres momentos importantes en este
periodo: en primer lugar, la fase de recuperacion posterior
a la crisis de finales de los noventa, cuando la economia
colombiana registrd ritmos moderados de crecimiento



hasta el afio 2002. Luego, entre 2003 y 2007, el PIB
evoluciond a un ritmo bastante fuerte que le permitid
alcanzar niveles maximos de crecimiento en 2006 y 2007
con cifras de 6.9% y 7.5% respectivamente. Finalmente,
el pais experiment6 una fase de desaceleracion reflejada
en un bajo crecimiento de 2.5% en 2008 y una tasa casi
nula en 2009 (Ministerio de la Proteccion Social, s.f.).

En el caso de Casa Jairo, las repercusiones en el negocio
no han sido criticas, puesto que el empresario se ha
adaptado a los cambios del entorno. Ademas,
financieramente, la empresa ha logrado mantenerse con
recursos propios, pocas veces ha recurrido a préstamos
bancarios (seis ocasiones en su trayectoria), y dichos
recursos ha sido destinados a la compra de mercancias.
(Comunicacion personal, Jairo Vanegas, 25 de abril de
2016).

En el afio 2008 la emisora RCN Radio realizd un
homenaje a Jairo Vanegas por sus cuarenta afos en el
mundo empresarial. Programa radial que tuvo como eje
central, las estrategias desarrolladas por el empresario
para la supervivencia de su empresa.

En el ano 2009 adquiri6 un vehiculo para realizar
perifoneo en los barrios de la ciudad, forma publicitaria
de uso frecuente en Sincelejo. Esta estrategia publicitaria
se realizo en épocas de mayores ventas como el “dia de la
madre” o la época navidefia. También se utilizé para el
transporte de la mercancia, puesto que esta llegaba en
tracto mulas o camiones hasta las afueras del mercado
publico, en la troncal de occidente.

“En el afio 2013 la economia colombiana crecié en 4,3%
con relacion al afio 20127 (Departamento Administrativo
Nacional de Estadistica, 2014), destacandose como uno
de los mayores crecimientos frente a Chile (4,1%),
Meéxico (1,1%) y Brasil (2,3) y menor que el de Perti (5%)
(Portafolio, 2014). El crecimiento de la economia
colombiana durante 2014 fue de 4,6% gracias al
dinamismo de la construccion que crecid en ese afio en
9,9%, lo que la convirtié en la rama con mayor aumento,
seguida por servicios (5,5%); actividades financieras e
inmobiliarias y comercio (4,9%) y comercio (4,6%)
(Mouthon, 2015). Finalmente, “durante el afio 2015
(enero — diciembre) el PIB creci6 3,1% respecto al afio
2014” (Departamento Administrativo Nacional de
Estadistica, 2016).

El primero de enero de 2013 comenzo a regir la nueva
reforma tributaria, la Ley 1607 de diciembre de 2012; en
la cual en materia del impuesto sobre la renta y
complementarios se establecidé una clasificacion de

personas naturales en empleados y trabajadores por
cuenta propia. Ademas, cre6 dos sistemas presuntivos de
determinacion de la base gravable de renta conocidos
como Impuesto Minimo Alternativo - IMAN e Impuesto
Minimo Alternativo Simple - IMAS.

En cuanto al impuesto de renta para las sociedades la
tarifa bajo de un 33% a un 25 %, sin embargo, se creé el
impuesto para la equidad —CREE que tendria como hecho
generador la obtencidbn de ingresos que fuesen
susceptibles de incrementar el patrimonio de los sujetos
pasivos con tarifa del 8 % destinados a la financiacion del
SENA, ICBF y el Sistema de Seguridad Social en Salud.
En lo concerniente a las tarifas de [VA pasaron de siete
(0%, 1.6 %, 10 %, 16 %, 20 %, 25 % y 35 %) a solo tres
tarifas de: 0 %, 5 % y 16 %. Y adicionalmente se cre el
impuesto nacional al consumo el cual presentaba las
siguientes tarifas: 4 %, 8 % y 16 % (Legis. Comunidad
Contable, 2012).

En 2013, el empresario abrio una nueva sede de Casa
Jairo en la Avenida Ocala, con el fin de tener mayor
presencia en el mercado, siendo también su bodega, lo
que facilitaba la disponibilidad inmediata de sus
productos; esta es una zona bastante concurrida y ademas
es de su propiedad. Alli operaban los dos negocios del
empresario y a futuro se proyectaba que en dicho lugar
funcionaria un solo almacén Casa Jairo.

Este negocio ha gozado de reconocimiento por el
servicio, la calidad de los productos en exhibicion, la
disponibilidad de la mercancia, y la atencion al publico
todos los dias de la semana.

En los ultimos afios se instalo en la ciudad de Sincelejo,
el Almacén Exito, lo cual segin el empresario no es una
“competencia directa” puesto que su servicio es
personalizado, ¢l se encuentra disponible en todo el
horario de trabajo y su segmento de mercado es
principalmente los estratos inferiores. Como dice el
empresario, su negocio es “es una carcel con las puertas
abiertas” (Comunicacion personal, Jairo Vanegas, 2 de
mayo de 2016).



Casa Jairo es wuna empresa dedicada a la
comercializacion de electrodomésticos y
gasodomésticos, muebles y equipos de iluminacion,
fundada por el empresario Jairo Vanegas, oriundo del
municipio de Caldas- Antioquia, quien llego6 a la ciudad
de Sincelejo con el fin de buscar nuevas oportunidades,
iniciando asi en el comercio puerta a puerta por los
principales barrios de la ciudad; actividad comercial que
con el tiempo crecio hasta llegar a su formalizacion.

La gestion administrativa del almacén Casa Jairo ha sido
tradicional, de caracter empirico, basada en su capacidad
para entender el mercado y de acuerdo a sus desaciertos y
éxitos. Solo ha utilizado personal profesional en el area
contable por requerimientos de caricter legal, mas que
como un medio para la toma de decisiones
administrativas y financieras.

Casa Jairo ha tenido una estabilidad econdmica en todo el
transcurso de su historia. El reconocimiento en el
mercado le permitid6 poseer dos locales con ventas
importantes. No ha tenido momentos cadticos, aunque
factores econdmicos de caracter nacional le han obligado
a bajar precios para mantener la clientela, y factores
sociales como el conflicto armado y el contrabando le
ocasionaron mayores costos.

Factores externos que han influido en la empresa ha sido
el crecimiento de la poblacion sincelejana, relacionada
ademas con la llegada de personas provenientes de otras
regiones y la presencia de personas desplazadas por la
violencia, aunque es de anotar, que muchos clientes de la
empresa han correspondido a estratos inferiores; la
inseguridad en el pais que ha limitado al propietario en la
toma de decisiones; asi como el contrabando, que nunca
ha dejado de existir en el pais. La competencia no ha sido
considerada de alto impacto para la empresa.

Los diversos mecanismos de publicidad, el servicio al
cliente, en especial, el servicio de reparacion de
electrodomésticos y la diversificacion han sido estrategias
para mantenerse en el mercado y aprovechar las
oportunidades que ha ofrecido el entorno. La puesta en
marcha de una estrategia financiera de reinversion y
ventas de contado, evitando asi los problemas de cobro de
cartera han sido positivas en la empresa.
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“La incapacidad de las sociedades para hacer respetar de una
manera eficaz y barata los contratos, es la causa mds importante tanto del estancamiento historico como del subdesarrollo
contempordneo en el Tercer Mundo”. (North, 1990: 54)

RESUMEN

ste ensayo tiene como proposito describir los aspectos generales y principios en los que se fundamenta la Nueva

Economia Institucional (NEI) segun North (2001 [1990]) quien al relajar algunos de los supuestos claves de la teoria
econdmica neoclasica abre paso a la construccion de su teoria de las instituciones, la cual sostiene que es el determinante
fundamental en la explicacion del desempefio economico a largo plazo de las naciones a lo largo de la historia. La
investigacion es de tipo documental y descriptiva, la cual se realizo sobre la base de una de las obras fundamentales de
este autor titulada “Institutions, Institutional Change and Economic Development”, haciendo especial énfasis en los
supuestos en los que se basa esta teoria y en los elementos conceptuales que definen y caracterizan a las instituciones. Se
concluye que, sobre la base de la literatura empirica disponible, las instituciones es el factor, aparentemente, que mas
explica, en términos generales, el desempefio econdmico de los paises en el largo plazo.
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ABSTRACT

his essay aims to describe the general aspects and principles on which the New Institutional Economics (NIE) is based

according to North (2001 [1990]), who, by relaxing some of the key assumptions of the neoclassical economics theory,
opens the way to building his theory of institutions, which he argues is the fundamental determinant in explaining the long-
term economic performance of nations throughout history. The research is documentary and descriptive and was carried
out on the basis of one of the fundamental works of this author entitled "Institutions, Institutional Change and Economic
Development", with special emphasis on the assumptions that underpin this theory and on the conceptual elements that
define and characterize institutions. Based on the available empirical literature, it can be concluded that institutions are
supposed to be the factor that best explains, in general terms, the long-run economic performance of countries.
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INTRODUCCION

Unos de los temas de mayor interés en la ciencia
econdmica es el crecimiento y desarrollo econdémico
y la explicacion de las diferencias internacionales en el
nivel del ingreso, que no es otra cosa que formularse las
siguientes preguntas: ;jpor qué los paises crecen?, ;por
qué existen paises ricos y pobres? ;Qué causas explican
la prosperidad o el fracaso de las naciones? El enfoque de
la Nueva Economia Institucional (NEI) aporta elementos
de suma importancia para las respuestas de estas
preguntas. En este ensayo se presenta brevemente los
principales supuestos, conceptos y relaciones tedricas en
los cuales se basa la NEI a partir de los aportes de una de
las publicaciones seminales de Douglass North titulada:
Institutions, Institutional Change and Economic
Development publicada en el afio 1990. Para ello se
realiza un analisis de tipo documental basado en esta obra,
referente a los principales supuestos en los que se
fundamenta, asi como también en los principales
elementos conceptuales de esta teoria, haciendo especial
énfasis en el origen de las instituciones desde el punto de
vista tedrico, con el propdsito de entender los principales
aportes de esta corriente de pensamiento a las ciencias
econdémicas y sociales y, al tema del crecimiento y
desarrollo econdmico en el largo plazo.

El documento se encuentra organizado de la siguiente
manera: luego de esta breve introduccion, se presenta una
seccion sobre los principales supuestos conductuales
neoclasicos y la propuesta alternativa de North (2001
[1990]) para la construccion de su teoria, posteriormente,
se describe las instituciones informales y formales, segiin
el enfoque tedrico de este autor. Por ultimo, se presenta
algunos comentarios finales.

SUPUESTOS CONDUCTUALES NEOCLASICOS
Y SUS IMPLICACIONES PARA UNA TEORI{A DE
LAS INSTITUCIONES SEGUN NORTH (2001
[1990])

El supuesto conductual subyacente de la economia
neoclasica es la utilidad esperada ', este enfoque
histéricamente ha sido fuertemente atacado sobre todo a

I Seglin Nicholson (1997), la utilidad esperada se define como la
utilidad media esperada de una situacion arriesgada. Si hay n

resultados, X, ..., X, con unas probabilidades P;, ...,B, & P; = 1),
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partir de los métodos econdmicos experimentales, de
investigaciones de psicologos y otros trabajos empiricos,
los cuales han revelado grandes anomalias empiricas
relacionadas con este enfoque. North (2001 [1990])
comenta brevemente que estas anomalias se pueden
agrupar en las siguientes categorias: violaciones de los
supuestos de transitividad, efectos en marcadores, en que
los medios alternos de representar el mismo problema de
eleccion poder dar elecciones diferentes, inversiones en
cuanto a preferencias, cuando la ordenacion de los objetos
con base en sus evaluaciones reportadas contradice el
orden implicito en situaciones de eleccion directa y
problemas en la formulaciéon, manipulaciéon y
procesamiento de probabilidades subjetivas en elecciones
inciertas.

Segin Sidney Winter (en Hogarth y Reder, 1986) hay
siete pasos para llegar a lo que llama la defensa clésica de
los supuestos conductuales neoclasicos:

o Razonablemente al mundo econdmico se le ve en equilibrio.

o Los actores econdmicos individuales enfrentan repetidamente
las mismas situaciones de eleccion o una secuencia de
elecciones muy similares.

o Los actores tienen preferencias estables y por ello evalian los
resultados de elecciones individuales conforme a criterios
estables.

o Ante una exposicion repetida, cualquier actor individual podra
identificar cualquier oportunidad disponible y apoderarse de ella
para mejorar resultados; en caso de empresas de negocios lo
hara también asi, a costa de no ser eliminado por la
competencia.

o Por consiguiente, ningun equilibrio podra presentarse si los
actores individuales no maximizan sus preferencias.

o Debido a que el mundo se encuentra mas o menos equilibrado,
presenta u ofrece al menos aproximadamente las mismas pautas
empleadas por los supuestos que los actores estan
maximizando.

o Los detalles del proceso adaptativo son complejos vy
probablemente especificos del actor y de la situacion. Por
contraste, las regularidades asociadas con el equilibrio
optimizador son comparativamente simples; consideraciones de
parsimonia dictan, por consiguiente, que el modo de avanzar en

la progresion econdmica es explorar tedricamente estas

entonces la utilidad esperada viene dada por: E(U) = P,U(X,) +
PZU(XZ) +t PnU(Xn)
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regularidades y comparar los resultados con oftras

observaciones.

Es importante sefalar un punto particular. Los supuestos
conductuales que emplean tradicionalmente los
economistas no significan que la conducta de todo el
mundo sea congruente con la eleccion racional. Pero
descansan fundamentalmente en el supuesto de que las
fuerzas competitivas veran que quienes se conduzcan de
un modo racional descrito anteriormente, sobreviviran, y
que fallaran quienes no lo hagan asi; por consiguiente, en
una situacion evolucionaria y competitiva (la que emplea
el supuesto basico de toda la economia neoclasica de
escasez y competencia), la conducta que se observara sera
la de aquellas personas que obraron conforme a tales
normas (North, 2001 [1990]).

North (2001 [1990]) sefiala que al parecer la conducta
humana es mas compleja que la encarnada en la funcion
utilitaria individual de los modelos de economistas. En
muchos casos los seres humanos no simplemente
maximizan la conducta de riqueza, sino también del
altruismo y de las limitaciones autoimpuestas, lo cual
cambia radicalmente los resultados con respecto a las
elecciones que hacen las personas. Del mismo modo, nos
encontramos que hay personas que descifran el medio (en
el sentido que lo define la economia, de medios y fines)
procesando informacion mediante los modelos racionales
preexistentes a través del cual entienden el medio y
resuelven los problemas que enfrentan. Los cierto es que
las aptitudes computacionales de los jugadores (en el
sentido del calculo mental) y la complejidad de los
problemas que han de resolverse deben ser tomados en
cuenta para comprender la situacion. Para explorar las
deficiencias del enfoque de la eleccion racional en su
relaciéon con las instituciones? North (2001 [1990])
estudia dos aspectos particulares de la conducta humana:
1) la motivacion y 2) el desciframiento del medio.

Con relacion a la motivacion North (2001 [1990]) sefiala
que en la funcion de utilidad del individuo ademaés de la
maximizacion de la riqueza individual pueden estar
presentes otros factores como el altruismo® , la justicia y
equidad de otros individuos, elementos que resultan

2 Las instituciones “son las reglas del juego en una sociedad o, mas
formalmente, son las limitaciones ideadas por el hombre que dan
forma a la interaccion humana. Por consiguiente, estructuran
incentivos en el intercambio humano, sea politico, social o
econdmico” (North, 2001: 13)

3 El cual también se puede modelar como la maximizacion de utilidad
de un individuo en el cual nos resulta util el bienestar de los demas,
en una funcion de utilidad (Becker, 1981) siendo una necesidad o
funcion de objetivo (en otra faceta) de un agente individual.
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significativos a partir de la evidencia de estudios
econdmicos experimentales realizados por psicologos los
cuales muestran que este tipo de elementos no embonan a
la perfeccion con los postulados maximizadores de la
teoria econdmica neoclasica* . En este sentido, la funcion
utilitaria del agente, su propio sentido sobre como deber
ser el mundo (componente subjetivo) desempena al
parecer un cierto papel en los resultados de la interaccion
humana.

La evidencia que se dispone con respecto a ideologias® ,
altruismo y normas de conducta autoimpuestas sugieren
que el intercambio entre riqueza y otros valores es una
funciéon equilibrada negativamente. En otras palabras,
“cuando el precio es bajo para que los individuos que
pueden expresar sus propios valores e intereses, ellos
apreciaran alto en cuanto a sus elecciones hechas; pero
cuando el precio que pagamos por expresar nuestra propia
idolologia o nuestras normas o preferencia es muy alto,
entonces esto tendrd un significado mucho menor en
cuanto a la conducta humana” (North, 2001: 37, cursivas
nuestras). La cita anterior es de fundamental importancia
ya que contribuye a explicar, bajo el enfoque de la Nueva
Economia Institucional, tanto las instituciones
(informales y formales) como la forma en que influyen en
la toma de decisiones de los agentes. North (2001 [1990])
demuestra que basicamente las instituciones alteran el
precio que los individuos pagan y por consiguiente nos
conducen a ideas, ideologias y dogmas que con
frecuencia juegan un papel importante en las elecciones
que hacen los individuos.

El segundo elemento fundamental para entender la
conducta humana es descifrar el medio. Esta cuestion
desempefia un papel reducido o nulo en el repertorio
estandar de los economistas sobre todo al emplear el
supuesto de expectativas racionales, en donde los
individuos cuentan con una informacion completa del
mundo que los rodea y no se dejan engafar
sistematicamente del entorno. De acuerdo a lo anterior,
los supuestos de equilibrio y de conocimiento estables
sobre alternativas son muy atractivos, por la sencilla
razén de que nuestras vidas estdn compuestas de rutinas

4 Para mayores detalles véase a Kahneman, Knestsch y Thaler
(1986).

3> Por ideologia se entiende el conjunto de percepciones subjetivas
(modelos, teorias) todo lo que la gente tiene para explicar el mundo
que nos rodea. Tanto en el micro nivel de las relaciones individuales
como en el macro nivel de ideologias organizadas que ofrecen
explicaciones integradas del pasado y del presente tales como el
comunismo o las religiones, las teorias que los individuos construyen
estan coloreadas por opiniones normativas de como debia estar
organizado el mundo (North, 2001).
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en las cuales la cuestion de las elecciones se presenta
como algo regular, repetitivo, y claramente evidente, de
modo que cerca de un 90 por ciento de nuestras acciones
en un dia no requieren mucha reflexion.

Pero, de hecho, la existencia de un conjunto enclavado de
instituciones es lo que nos ha permitido no tener que
pensar en problemas como éste ni en hacer tales
elecciones. Los damos por sentadas, porque la estructura
del cambio ha sido institucionalizada de modo tal que
reduce la incertidumbre. Asi pues, en cuanto nos alejamos
de elecciones que entrafian actos personales y repetitivos
para hacer elecciones que signifiquen intercambios
impersonales y no repetitivos aumenta la falta de certeza
en cuanto a resultados (North, 2001 [1990]).

Entonces, mientras més complejos y unicos sean los
problemas que confrontamos, mayor serd la
incertidumbre del resultado, lo cual se suma que, si
aceptamos la proposicion de que tanto el conocimiento
como la facultad computacional o procesador del actor
que decide esta severamente limitada, se debe distinguir
una significativa diferencia entre el mundo real y la
percepcion y el razonamiento que el actor tenga sobre el
mundo. En la economia neoclésica, la persona racional
siempre alcanza la decision que objetiva o
sustantivamente es mejor en términos de la funcion de
utilidad. La persona racional de la psicologia cognoscitiva
se desplaza de un lado a otro haciendo sus decisiones de
un modo tal que sea procesalmente razonable a la luz del
conocimiento y de los medios de computacion (con que
el individuo procesa las ideas y oportunidades en su
mente) disponibles (Simon, 1986).

Por consiguiente, North (2001: 38-39) sostiene que, en su
opinion, “el procesamiento subjetivo e incompleto de la
informacion desempefia un papel critico en la toma de
decisiones. Toma en cuenta la ideologia, basada en
percepciones subjetivas de la realidad, que desempena un
papel importante en las elecciones de los humanos. Pone
en juego la complejidad y lo incompleto de nuestra
informacion y los esfuerzos casi a ciegas que hacemos por
descifrarla. Se centra en la necesidad de crear pautas
regularizadas de interacciébn humana a la luz de tales
complejidades, y sugiere que estas interacciones
regularizadas, que llamamos instituciones, puedan ser
muy inadecuadas o que estén muy lejos de lo O6ptimo,
cualquiera que sea el sentido del término. En pocas
palabras, este modo de estudiar la forma en que los
humanos proceden va de acuerdo con los razonamientos
relacionados con la formacion de las instituciones”.
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Al agrupar las cuestiones analizadas anteriormente y
relacionandolas con los siete pasos de la defensa de los
supuestos conductuales clasicos descritos por Winter
(1986), North (2001 [1990]), plantea la siguiente
alternativa:

o Para ciertas cuestiones (no todas), el concepto de equilibrio es
una valiosa herramienta de analisis, pero para la mayor parte de
los problemas que nos atafien no hay un solo equilibrio, sino
varios, que surgen porque hay una continuidad de diversas
teorias sin las cuales los agentes no pueden sostenerse y actuar
sin encontrar de vez en cuando hechos que los induzcan a
cambiar sus teorias.

o Si bien es cierto que los actores individuales enfrentan muchas
situaciones de repeticion y que pueden actuar racionalmente en
tal situacién, lo cierto es que enfrentan también diversas
elecciones unicas y no repetitivas en las cuales la informacion es
incompleta y los resultados inciertos.

o Aunque es verdad que Becker y Stigler han destacado un caso
impresionante (1977) en que los cambios de precio relativo
explican muchos cambios aparentes en preferencia, la cuestion
de estabilidad no es facil hacerla a un lado. No solamente se
presentan anomalias en el nivel disperso en el cual se ha llevado
a cabo lainvestigacion psicoldgica, sino que también la evidencia
historica sugiere que esas preferencias se modifican conforme
cambia el tiempo. North (2001 [1990]) sefiala que no conoce otro
modo de explicar la desaparicion de la esclavitud en el siglo XIX;
siempre es preciso tomar en cuenta la percepcion cambiante de
la legitimidad de que una persona sea duefa de otra.

o Sinla menor duda, a los actores les gustaria mejorar resultados,
pero sucede que la retroalimentacion de la informacién es tan
pobre que el actor no puede identificar alternativas mejores.

o La competencia puede estar tan apagada y las sefales tan
confusas que el ajuste puede ser lento o desviado y las
consecuencias evolucionarias clasicas no seran validas por
periodos muy largos.

o La situacion del mundo a lo largo de la historia nos ofrece
evidencias abrumadoras que son mucho mas que una simple
conducta racional no cooperadora.

o Los supuestos conductuales de los economistas son utiles para
resolver ciertos problemas. Son inadecuados para dar solucion
a muchas de las cuestiones que enfrentan los cientificos sociales
y constituyen el bloque fundamental que impide una
comprension de la existencia, de la formacion y de la evolucion

de las instituciones.

Universidad de Sucre ISSN 2346-3384




Cambio Climatico: Analisis, Perspectivas Y Aproximacion A Los Efectos Econémicos

Un modelo conductual resultante al considerar lo
anteriormente expuesto no solo explicaria por qué las
instituciones son una extension necesaria del modo en que
los humanos procesan la informacion, sino también que
predijeran la mezcla compleja de motivaciones que dan
forma a las elecciones. La motivacion de los actores
ayuda a explicar la existencia y a dar forma a las
instituciones que proveen los medios a través de los
cuales el altruismo y otros valores que no maximizan la
riqueza entran en la eleccion.

Las instituciones existen y reducen las incertidumbres
propias de la interaccion humana. Estas incertidumbres
surgen como consecuencia de la complejidad de los
problemas que deben resolverse y de los programas de
solucion de problemas (en el lenguaje o terminologia de
la computacion) poseidos por el individuo, lo cual no
quiera decir que estas instituciones sean necesariamente
eficientes (North, 2001 [1990]).

Las incertidumbres se deben a informacion incompleta
con respecto a la conducta de otros individuos en el
proceso de interaccion humana. Las limitaciones
computacionales del individuo estdn determinadas por la
capacidad de la mente para procesar, organizar y utilizar
informacion. A partir de esta capacidad considerada junto
con las incertidumbres propias del desciframiento del
medio, evolucionan normas y procedimientos que
simplifican el proceso. El consiguiente marco
institucional, como estructura la interaccidon humana,
limita la eleccion que se ofrece a los actores (North, 2001
[1990]).

Dado lo anterior, se puede resumir que sobre la base de
teoria econdmica moderna que el enfoque de la NEI
segin North (2001 [1990]) relaja algunos supuestos del
modelo walrasiano® de equilibrio general de la teoria
neoclasica en los siguientes aspectos: asume informacion

® Un modelo walrasiano posee las siguientes caracteristicas: es un
modelo competitivo, con informacion completa, ausencia de costos
transaccion y/o negociacion, sin ningun tipo de externalidades,
asimetrias de informacion, y sin ausencias de mercados u otras
imperfecciones o fricciones (Romer, 2006).

7 Autores como Kalmanovitz (2003) sostiene que la NEI o el
neoinstitucionalismo no constituya un paradigma en si, en el sentido
que lo define Khun, quien lo define como una teoria completa que
guia la labor de investigacion de una comunidad cientifica. En efecto
Eggertsson (1995: 17) comenta que, segun Lakatos, “un programa
de investigacion tiene dos componentes, a saber, 1) un ndcleo duro
invariable y su cinturén protector variable. La modificacion de un
programa de investigacion se puede considerar como un reajuste del
cinturén protector, pero una alteraciéon de los elementos del nicleo
representa un salto a un nuevo programa de investigacion
(paradigma). La estabilidad de preferencias, la eleccion racional y las
estructuras de equilibrios [...] constituye el nucleo duro del paradigma

microeconoémico que ha sido el programa de investigacion dominante
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incompleta, percepciones subjetivas de los individuos en
sus elecciones (racionalidad limitada), costos de
transaccion y negociacion no nulos. Lo cual en linea con
Parada (2003) refleja que la NEI sigue en la periferia de
la economia neocldsica ya que acepta el resto de los
supuestos de la corriente principal y también utiliza en
cierta forma, algunos instrumentos del andlisis
econdmico neoclasico’ , este, sin embargo, es el método
en el cual mayormente ha avanzado la ciencia econdmica
moderna al relajar algunos supuestos de la corriente
principal y estudiar y verificar sus implicaciones al
incorporar diversas imperfecciones al marco analitico
central® .

LAS INSTITUCIONES INFORMALES Y
FORMALES: EL ENFOQUE TEORICO DE
NORTH (2001 [1990])

Aspectos relevantes a considerar para la existencia
de las instituciones:

La teoria de las instituciones de North (2001 [1990])
esta edificada partiendo de una teoria de conducta
humana, la cual fue descrita anteriormente, con una teoria
de costos de negociacion. Cuando se combina las teorias
se puede entender por qué existen las instituciones y qué
papel desempefian en el funcionamiento de las
sociedades, y si se agrega una teoria de la produccion se
puede analizar las funciones de las instituciones como
determinante fundamental del desempefio econémico a
largo plazo de las naciones (analisis dindmico).

en la economia durante todo el siglo”. El cinturén protector
corresponderia a las restricciones iniciales que enfrentan los agentes,
a la informaciéon que poseen y al tipo de interaccidon al que estan
sometidos. En este caso, la NEI diverge de la microeconomia
neoclasica porque incorpora costos de informacién, costos de
transaccion y restricciones a los derechos de propiedad entre otros
factores (Kalmanoviz, 2003). Adicionalmente, el enfoque de la NEl es
esencialmente individualista, su punto de partida es el individuo. Las
instituciones surgen del comportamiento individual, a través de la
interaccion entre individuos. En este aspecto, la NEI se mantiene fiel
a la economia neoclasica (individualismo metodolégico) (Parada,
2003).

8 Partir de una base walrasiano impone cierta disciplina: el creador
del modelo (o teoria) no puede permitirse confeccionar una larga lista
de supuestos no walrasianos que generen los resultados que desea.
También pone en evidencia cuales son los aspectos no walrasianos
(del marco central) que son esenciales para los resultados (Romer,
2006).
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Los costos de la informacion son la clave de los costos de
la negociacion, que se compone de los costos de medir los
atributos valiosos de lo que se estd intercambiando y los
costos de proteger y de hacer cumplir compulsivamente
los acuerdos. Estas mediciones y esta compulsion tienen
costos que son fuentes de instituciones sociales, politicas
y econdmicas.

Los costos de negociacion que privan en un mercado son
los costos relacionados con la banca, los seguros, las
finanzas, las ventas al por mayor y el comercio al por
menor o, en términos de ocupaciones como abogados,
contadores, entre otros, es decir, aquellos que permiten
simplificar y cumplir acuerdos de intercambio econémico
entre las partes. Debido a que los costos de negociacion
son una parte de los costos de produccion, se requiere
reformular de nuevo la relacion tradicional de produccion
(la cual supone que estos costos no existen o son nulos)
de la siguiente manera: los costos totales de produccion
consisten en las entradas o inputs de los factores de
produccion: tierra, trabajo y capital que participan en la
transformacion de los atributos de los bienes y servicios
intermedios en productos finales, y en los costos de
negociacion (definicion, proteccion y cumplimiento
forzados de los derechos de propiedad hacia las
mercancias o productos, expresados como el derecho a
usar, el derecho de sacar provecho o ingreso del uso, el
derecho a excluir, y el derecho a cambiar en condicion de
propietario del bien.

Una vez que se reconoce que los costos de produccion son
la suma de los costos de transformacion y negociacion, se
requiere un nuevo marco analitico de la teoria
microecondmica’ , las implicaciones de estos costos son
fundamentales a partir de la siguiente pregunta: ;Por qué
resulta costoso negociar? es a partir de aqui que North
(2001 [1990]) inicia su teoria de las instituciones.

En efecto, a partir de las aportaciones de Coase (1960)
referente a que en ausencia de costos de negociacion el
paradigma neocldsico produce buenos resultados
implicitos; pero que, con costos de negociacion positivos,
las asignaciones de recursos son alteradas por estructuras
de derechos de propiedad, se desarrolla la teoria de las
instituciones. En este sentido, como un ejemplo de la
realidad referente a este aspecto, existe evidencia
empirica para Estados Unidos de América de que los
costos de negociacion pueden llegar a representar un poco
mas del 45% del ingreso nacional y que dicho costo ha
venido aumentando en el tiempo (Wallis y North, 1986).

° Para mayores detalles sobre este aspecto véase a Barzel (1989).
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North (2001 [1990]) considera que en los costos de
negociacion existen dos factores claves, a saber, 1) el
costo de medicion exacta de los atributos de las
mercancias que se intercambia lo cual entrana
informacion asimétrica y el problema del agente principal
que viene a complementar la informacion incompleta con
sus implicaciones sobre las elecciones de los individuos y
2) el costo de cumplimiento obligatorio de los acuerdos
de intercambio, en el cual se destinan recursos para hacer
cumplir los acuerdos aspecto que siempre ha limitado
aumentar la especializacion y la division del trabajo en las
sociedades, lo cual da lugar o abre paso a una tercera parte
coercitiva como puede ser el Estado en las sociedades
modernas y complejas para hacer cumplir los acuerdos.

A partir de lo anterior, las instituciones proporcionan la
estructura del intercambio que (junto a la tecnologia
empleada) determina el costo de la transaccion y el costo
de la transformacion. Que tan bien resuelven las
instituciones los problemas de coordinacion y produccion
es algo que estd determinado por la motivacion de los
jugadores (su funcién de utilidad), la complejidad del
medio, y la habilidad de los jugadores para descifrar y
ordenar el medio (mediciéon y cumplimiento obligatorio)
(North, 2001 [1990]).

Las limitaciones o instituciones informales y formales:

En las sociedades, desde la mas primitiva hasta la mas
moderna, las personas se imponen limitaciones para dar
una estructura a sus relaciones con las demés. En
condiciones de informacion y de habilidad computacional
limitada de las personas, los frenos o restricciones
reducen los costos de la interaccion humana en
comparacion con un mundo en donde no haya
instituciones. Por supuesto es mas simple describir las
reglas o limitaciones formales que las sociedades crean
que sobre los modos informales mediante los cuales los
humanos estructuran la interaccion humana, aspectos que
para nada les resta importancia a las limitaciones
informales.

En el mundo moderno occidental la vida y la economia
estan ordenadas a través de leyes formales y derechos de
propiedad. Sin embargo, aun en las economias mas
desarrolladas, las normas formales constituyen una parte
pequefia, aunque importante del conjunto de limitaciones
que dan forma a las elecciones. Por ejemplo, en nuestra
interaccion diaria con las demds personas, sea en la
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familia, en nuestras relaciones sociales externas o en
actividades de negocios, la estructura que rige esta
abrumadoramente definida por medio de codigos de
conducta, normas de comportamiento y convenciones.
Debajo de estas limitaciones informales se encuentran
reglas formales, que rara vez son fuente obvia e inmediata
de interacciones diarias (North, 2001 [1990]).

El hecho de que las limitaciones informales sean
importantes en si misma (y no simplemente apéndices de
reglas formales) se puede observar partiendo de la
evidencia de que las mismas reglas formales y/o
constituciones impuestas a diferentes sociedades
producen resultados diferentes'? .

North (2001 [1990]) plantea la siguiente interrogante:
(De donde provienen las limitaciones informales?
Provienen de informacion transmitida socialmente y son
parte de la herencia que llamamos cultura. La forma en
que la mente procesa informaciéon depende “de la
habilidad del cerebro para aprender siendo programado
con una o mas lenguas naturales complejamente
estructuradas que pueden cifrar conducta perceptual,
moral y actitud (conductual) asi como informacion de
hechos” (Johanson, 1988: 176). Se puede definir la
cultura como la “transmisiéon de una generacion a la
siguiente, por la ensefianza y la imitacién, de
conocimientos, valores y otros factores que influyen en la
conducta” (Boyd y Richerson, 1985: 2 citado por North
(2001 [1990])). La cultura, asi definida, proporciona un
marco conceptual basado en el lenguaje para cifrar e
interpretar la informacion que los sentidos estan
proporcionando al cerebro.

En este sentido, la forma en que la mente procesa
informacion no sélo es la base de la existencia de
instituciones sino una clave para entender como las
limitaciones informales (o instituciones informales)
tienen un papel importante en la formacion de la eleccion
tanto a corto plazo como en la evolucidn a largo plazo de
la sociedad.

Con relacion a la importancia de los codigos de conducta
autoimpuestos en cuanto a restringir la conducta
maximizadora. North (2001 [1990]) sefala que nuestra
comprension de la fuente de tal conducta es deficiente, si
bien frecuentemente podemos medir su significacion en

19 Tal como es el caso que luego de la independencia de los Estados
Unidos de América (USA) de Inglaterra al adoptar sus normas
formales establecida en la constitucién del pais, diferentes paises
hispanoamericanos luego de independizarse del reino de Espafia o
de Portugal incorporaron casi que idénticamente las leyes y normas
de la constitucion de USA en sus paises como normas formales (en

su carta magna), no obstante, el desempefio econémico, politico
Revista Pensamiento Gerencial -

elecciones, examinando empiricamente cambios
marginales ocurridos en el costo de expresar
convicciones. Este analisis abre la puerta a la explicacion
del poder de las percepciones subjetivas en cuanto a las
elecciones (y a la teoria de la eleccion convencional). Si
la funcién de demanda esta inclinada adversamente (es
decir, mientras menor sea el costo de expresar nuestras
convicciones, mas importantes seran las convicciones
como un determinante a la hora de realizar nuestras
elecciones) y si las instituciones formales (las cuales
definiremos enseguida) permiten a los individuos
expresar diferencias a bajo costo para ellos, entonces las
preferencias subjetivas que los individuos mantienen
desempefian una parte importante en la determinacion de
elecciones.

North (2001 [1990]) sefiala que es imposible dar sentido
a la historia (o a las economias contemporaneas) sin
reconocer el papel central que las preferencias subjetivas
desempefian en el contexto de las limitaciones
institucionales formales que nos permiten expresar
nuestras convicciones con un costo muy bajo o
inexistente. Las ideas, las ideologias organizadas, e
incluso el fanatismo religioso que moldea la conducta
desempefian papeles importantes en cuento a dar forma a
sociedades y a economias. La consecuencia a largo plazo
del procesamiento cultural de la informacion que esta en
la base de las limitaciones informales es lo que juega un
papel importante en la forma incremental por medio de la
cual las instituciones evolucionan y por consiguiente es
una fuente de dependencia de la trayectoria que conduce
a la sociedad en largo plazo.

Es importante destacar que las limitaciones informales
derivadas culturalmente no cambiardn de inmediato como
reaccion a cambios de las reglas formales. Como
resultado, la tension entre reglas formales alteradas y
limitaciones informales persistentes produce resultados
que tienen consecuencias importantes en la forma en que
cambian las economias en el largo plazo.

Con relacion a las instituciones o limitaciones formales
North (2001 [1990]: 67) las define como aquellas que
“incluyen reglas politicas (y judiciales), reglas
econdmicas y contratos. La jerarquia de tales reglas,
desde constituciones, estatutos y leyes comunes hasta

social resultd radicalmente distinto a través de los afos hasta la
actualidad, lo cual explica, en cierta forma, las formas de las
instituciones informales en ambas regiones en la época colonial y su
persistencia en el tiempo. Para mayores detalles véase a North
(2001) y Acemoglu y Robinson (2013).
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disposiciones especiales, y finalmente a contratos
individuales, define limitaciones que pueden fluctuar de
reglas generales a especificaciones particulares”. A partir
de estas instituciones (informales y formales) en conjunto
con la ejecucion obligatoria de los contratos que da pie
para que una tercera parte que imponga el poder
coercitivo en la sociedad (justificando el origen y la
responsabilidad del Estado), y con la existencia de costos
de negociacién y transformacion (necesidad de emplear
recursos para definir y proteger derechos de propiedad y
para hacer cumplir convenios) se abre el espacio para que
las organizaciones (econdmicas, sociales y politicas) (ver
capitulo IX de North (2001)) sean la fuente de tanto la
estabilidad como del cambio institucional y que a través
o dependiendo de la via institucional a las cuales se
aboquen las sociedades determinaran la trayectoria del
desempefio econdomico (trayectoria de la dependencia) de
las naciones.

CONCLUSIONES

En este ensayo se revisaron brevemente los principales
supuestos conductuales de la teoria neoclasica y se
contrasté con la propuesta de North (2001 [1990]) que
utilizo para dar origen a la construccion de su teoria de las
instituciones y a la Nueva Economia Institucional (NEI)
segun su vision, a partir de relajar algunos supuestos
claves del modelo neoclasico de equilibrio general
(modelo puro de competencia), dichas premisas o
supuestos, son especificamente, la que tienen que ver con
el comportamiento racional de los agentes econdmicos en
condiciones de informacion completa y de ausencia de
costos de negociacion. Al relajar estos supuestos en el
modelo, las elecciones de los actores o jugadores no solo
se basan en un criterio de maximizacion de utilidad sino
también en sus motivaciones subjetivas las cuales a su vez
influyen en cantidad de informaciéon incompleta que
pueden procesar en sus mentes segin su percepcion en el
mundo real para tomar sus decisiones.

Lo anterior, combinado con la presencia de costos de
negociacion dan lugar al origen de las instituciones las
cuales reducen la incertidumbre y son la estructura de la
interaccion humana en diferentes ambitos de la vida
humana (politica, social y economica). Las instituciones
proporcionan la estructura del intercambio que (junto a la

' Para una breve introduccion sobre estas diferencias

internacionales en el nivel de ingreso real, véase a: Pozo y Ocando
2016).
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tecnologia empleada) determina el costo de la transaccion
y el costo de la transformacion. Que tan bien resuelven
las instituciones los problemas de coordinacion y
producciéon es algo que estd determinado por la
motivacion de los jugadores (su funcion de utilidad), la
complejidad del medio, y la habilidad de los jugadores
para descifrar y ordenar el medio (medicion y
cumplimiento obligatorio) (North, 2001 [1990]).

Dentro de las instituciones se encuentran las limitaciones
informales y las formales, los dos tipos son igualmente
importantes para la interaccion humana de una sociedad.
En este ensayo también se describi6 brevemente las
principales ideas y conceptos de North (2001 [1990])
sobre las limitaciones informales, las cuales son definidas
en la actualidad como la cultura, coédigos de conducta,
actitudes, creencias y valores que determinan la conducta
de los individuos en sus elecciones, y con las reglas
formales, aquellas que “incluyen reglas politicas (y
judiciales), reglas econdmicas y contratos.

A partir de estas instituciones (informales y formales) en
conjunto con la ejecucion obligatoria de los contratos que
da pie para que una tercera parte que imponga el poder
coercitivo en la sociedad (el Estado), y con la existencia
de costos de negociacion y transformacion se abre el
espacio para que las organizaciones (econdmicas,
sociales y politicas) sean la fuente de tanto la estabilidad
como del cambio institucional y que a través o
dependiendo de la via institucional a las cuales se
aboquen las sociedades determinaran la trayectoria del
desempefio econdmico (trayectoria de la dependencia) de
las naciones.

Finalmente, al revisar la literatura correspondiente sobre
los determinantes fundamentales del crecimiento y
desarrollo econdmico, especificamente, de las diferencias
internacionales en el nivel del ingreso, las cuales, en la
actualidad son exageradamente grandes entre paises
pobres y ricos'! . Entre las diferentes teorias que explican
las causas de estas enormes diferencias internacionales
existen dos hipotesis basicas: la geografia y las
instituciones > . No obstante, diferentes estudios
empiricos parecen confirmar que, a lo sumo, los factores
geograficos unicamente influyen sobre el nivel actual de
ingreso de los paises a través de sus efectos en el
desarrollo institucional (Acemoglu, et al, 2001), bajo el
enfoque de la NEL

12 Para una revisién de la literatura sobre estas teorias o hipétesis y
sus implicaciones sobre el desarrollo econémico a largo plazo a
escala internacional, véase a: Pozo (2019).
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Tal vez la riqueza o la pobreza de un lugar antes de la
colonizacion europea dependian de factores geograficos
que probablemente influyeron en las instituciones
instauradas por los europeos. Pero lo que los datos
disponibles indican es que la geografia, ni sentencia a un
pais a la pobreza, ni le garantiza el éxito economico. Para
entender por qué un pais es pobre en la actualidad, es
preferible concentrarse mas en las instituciones que en la
geografia (Acemoglu, 2003), reconociendo asi la
importancia de las instituciones y del cambio o
transformacion institucional, el cual es lento en el tiempo,
como factor determinante del desarrollo econdmico o
prosperidad de los paises.

Sin embargo, también existe una postura intermedia sobre
el tema, segun la cual se le atribuye importancia tanto a
las instituciones como a la geografia (con relacion al
clima, dotacion de recursos naturales, acceso a canales de
comunicacion y transporte) en el sentido, de que pueden
existir paises en donde las instituciones y la geografia son
favorables, otros paises o regiones dotadas con
condiciones geograficas favorables y con instituciones
deficientes o insatisfactorias, y paises o regiones
empobrecidas con instituciones deficientes y con
condiciones geograficas desfavorables, por lo que
dependiendo de las caracteristicas del pais o region, las
decisiones en materia de politicas publicas se deberian
enfocar en mejorar, principalmente, bien sea el marco
institucional o  las  condiciones  geograficas
(enfermedades, aislamiento geografico, infraestructuras
de comunicaciones y transporte, entre otros factores) para
contribuir en elevar el nivel de vida de los paises pobres,
por lo que para algunos autores tanto las instituciones
como los recursos (y la geografia) son esenciales para el
crecimiento y desarrollo econdmico (Sachs, 2003).

Revista Pensamiento Gerencial - Universidad de Sucre ISSN 2346-3384




Cambio Climatico: Analisis, Perspectivas Y Aproximacion A Los Efectos Economicos

BIBLIOGRAFIA

Departamento Nacional de Planeacion (2014). Analisis
macroeconémico de los impactos sectoriales de cambio
climatico en Colombia. Documento 422. Archivos de
Economia. Bogota.

Recuperado
de:https://colaboracion.dnp.gov.co/CDT/Estudios%20Ec
onmicos/422.pdf

Departamento Nacional de Planeacion. Plan Nacional de
Desarrollo 2018-2022 “Pacto por Colombia, pacto por la
equidad”

IDEAM, PNUD, MADS, DNP, CANCILLER{A. 2015.
Primer Informe Bienal de Actualizacion de Colombia.
Bogota D.C., Colombia.

Ministerio del Medio Ambiente. Herramientas de
Educacion, innovacién y planificacion territorial.
Recuperado de:

https://www.minambiente.gov.co/index.php/herramienta
s-de-educacion-innovacion-y-planificacion-territorial

Ministerio del Medio Ambiente. Seguimiento a metas del
Gobierno. Recuperado de:
https://www.minambiente.gov.co/index.php/ministerio/s
eguimiento-a-metas-de-gobierno

Naciones Unidas (2018), La Agenda 2030 y los Objetivos
de Desarrollo Sostenible: una oportunidad para América
Latina y el Caribe (LC/G.2681-P/Rev.3), Santiago.

Naciones Unidas. Qué es el Convenio Marco de la
Naciones Unidas sobre Cambio Climatico. Recuperado
de

https://unfccc.int/es/process-and-meetings/the-
convention/que-es-la-convencion-marco-de-las-
naciones-unidas-sobre-el-cambio-climatico

Portafolio (2017). Estos son los efectos del cambio
climatico en la economia colombiana. Recuperado de:

http://www.portafolio.co/economia/algunos-efectos-del-
cambio-climatico-en-la-colombiana-507735

https://repositorio.gestiondelriesgo.gov.co/handle/20.500
.11762/18435

https://www.ods.gov.co/es/data-explorer

Revista Pensamiento Gerencial -

Acemoglu, D. (2003). “Raiz histérica. Un enfoque
historico de la funcion de las instituciones en el desarrollo
economico”. Finanzas & Desarrollo, Fondo Monetario
Internacional (FMI), junio de 2003, pp. 27-30.

Acemoglu, D., Johnson, S. y Robinson, J. (2001). “The
Colonial Origins of Comparative Development: An
Empirical Investigation”, American Economic Review
91, vol.5, pp. 1369-1401.

Acemoglu, D. y Robinson, J. (2013). “Por qué fracasan
los paises. Los origenes del poder, la prosperidad y la
pobreza”, (Ira. Edicidon en espaiol), Barcelona-Espaiia,
Edit. Deusto.

Alesina, A. y Rodrik, D. (1994) “Distributive Politics and
Economic Growth”, Quarterly Journal of Economics 108,
pp. 465-490.

Alesina, A.; Devleeschauwer, W., Easterly, S. y
Wacziarg, R. (2003) “Fractionalization”, Journal of
Economic Growth 8, 2 (2003), pp. 155- 194.

Bandeira, P. (2009). “Instituciones y desarrollo
economico. Un marco conceptual”, Revista de Economia
Institucional, vol. 11, N° 20, primer semestre, pp. 355-
373.

Barro, R. y McCleary, R. (2003). “Religion and
Economic Growth”, NBER Working Paper 9682.

Barro, R. y Sala-i-Martin, X. (2004). Economic growth
(2da. Edic.), Cambridge, MA-United States of America:
The MIT Press.

Barzel, Y. (1989). Beyond the Miracle of the Market: The
Political Economy of Agrarian Development in Rural
Kenya, Cambridge, Cambridge University Press.

Becker, G. (1981). A Treatise on the Family, Cambridge,
MA., Harvard University Press.

Becker, G. y Stigler, G. (1977). “De Gustibus Non Est
Disputandum”, American Economic Review, 67: 76-90.

Bloom, D. y Sachs, J. (1998). “Geography, Demography
and Economic Growth in Africa”, Brookings Papers on
Economic Activity, Vol. 2, pp. 207-205.

Coase, R. (1960). “The problem of Social Cost”, Journal
of Law and Economics, 3: 1-44.

Diamond, J. (1997). Guns, Germs and Steel: The Fates of
Human Societies, New York: W.W. Norton & Co.

Universidad de Sucre ISSN 2346-3384




Cambio Climatico: Analisis, Perspectivas Y Aproximacion A Los Efectos Economicos

Eggertsson, T. (1995). El comportamiento econdmico y
las instituciones, Madrid, Alianza Editorial.

Feenstra, R., inklaar, R. y timmer, M. (2015). “The Next
Generation of the Penn World Table”, American
Economic Review 105, vol. 10, pp. 3150-3182.

Johanson, R. (1988). “The Computer Paradigm and the
Role of Cultural Information in Social Systems”,
Historical Methods, 21: 172-188.

Kahneman, D., Knetsch, L. y Thaler, R. (1986). “Fairness
and Assumptions of Economics” en The Behavioral

Foundations of Economic Theory, Journal of Business
(suplemento), 59, 285-300.

Kalmanovitz, S. (2003). “El neoinstitucionalismo como
escuela”, Revista de Economia Institucional, Vol. 5, N°
9, segundo semestre, Bogota-Colombia, pp.189-212.

La Porta, R.; Lopez De Silanes, F.; Shleifer, A. y Vishny,
R. (1999). “The Quality of Government”, Journal of Law,
Economics and Organization, Vol. 15, No. 1, pp. 222-
279, Oxford University Press.

Nicholson, W. (1997). Teoria microeconémica.
Principios basicos y aplicaciones, (6ta. Edicion), Madrid-
Espafia, Edit. McGraw-Hill.

North, D. (1990). Institutions, Institutional Change and
Economic Development, New York, Cambridge
University Press.

North, D. (2001). Instituciones, cambio institucional y
desempefio econdmico, (2da. Reimpresion en espaiiol),
México-México, Edit. Fondo de Cultura Econdémica.

North, D. y Thomas, R. (1973). The rise of the Western
World: a new economic history, Cambridge, Cambridge
University Press.

Parada, J. (2003). “Economia institucional original y
nueva economia institucional: semejanzas y diferencias”,
Revista de Economia Institucional, Vol. 5, N° 8, primer
semestre, Bogota-Colombia, pp.92-116.

Pozo, B. (2019). “Causas de las diferencias en el nivel de
ingreso entre los paises: una breve revision de la literatura
reciente”, BCVOZ Economico Vol. 5 Septiembre-
Octubre 2019, Afio 23, pag. 1-4. Boletin Econdémico
Informativo del Banco Central de Venezuela, Caracas-
Venezuela, disponible en la  pagina  web:
www.bcv.org.ve.

Revista Pensamiento Gerencial -

Pozo, B. y Ocando C. (2016). “Crecimiento econdémico y
diferencias internacionales en el nivel de ingreso: una
revision de algunos datos historicos”, BCVOZ
Economico edicion especial, Vol. 4 octubre 2016, Ao
20, pag. 20-22. Boletin Econdémico Informativo del
Banco Central de Venezuela, Caracas-Venezuela,
disponible en la pagina web: www.bcv.org.ve.

Posner, R. A. (1998). “Rational Choice, Behavioral
Economics, and the Law”, Stanford Law Review, 1551-
1575.

Romer, D. (2006). Macroeconomia avanzada, (3a Ed.),
Madrid-Espana: Edit. Mc Graw-Hill.

Rodrik, D. y Subramanian, A. (2003). “La primacia de las
instituciones (y lo que implica)”, Finanzas & Desarrollo,
Fondo Monetario Internacional (FMI), junio de 2003, pp.
31-34.

Rodrik, D., Subramanian, A. y Trebbi, F. (2004).
“Institutions Rule: The Primacy of Institutions over
Geography and Integration in Economic Development”,
Journal of Economic Growth 9, (junio), pp. 131-165.

Rodrik, D. (2011). Una economia muchas recetas. La
globalizacién, las instituciones y el crecimiento
economico, (1ra. Edicion en espaiiol), México-México,
Edit. Fondo de Cultura Economica.

Sachs, J. D. (2003). “Las instituciones son importantes,
pero no para todo. No debe subestimarse el papel que
cumplen la geografia y los recursos naturales en el
desarrollo”, Finanzas & Desarrollo, Fondo Monetario
Internacional (FMI), junio de 2003, pp. 38-41.

Simon, H. (1986). “Rationality in Psichology and
Economics” en Hogarth y Reder (eds), The Behavioral
Foundations of Economic Theory, Journal of Business
(suplemento), 59, 209-224.

Spolaore, E. y Warcziag, R. (2006). “The Diffusion of
Development”, Tufts University Discussion Paper Series
704.

Wallis, J. y North, D. (1986). “Measuring the Transaction
Sector in the American Economy, 1870-1970”, en
Engerman S. L. y Gallman, R. (eds), Long-Term Factors
in American Economic Growth, Chicago, University of
Chicago Press.

Weber, M. (1939). The Protestant Ethic and the Spirit of
Capitalism, London, Allen and Unwin.

Universidad de Sucre ISSN 2346-3384




Cambio Climatico: Analisis, Perspectivas Y Aproximacion A Los Efectos Econémicos

Weil, D. (2006). Crecimiento Econémico, Madrid-
Espana, Edit. Pearson Addison Wesley.

Winter, S. (1986). “Comments on Arrow and on Lucas”,
en Hogarth y Reder (eds), The Behavioral Foundations of
Economic Theory, Journal of Business (suplemento), 59,
427-434.

Revista Pensamiento Gerencial - Universidad de Sucre ISSN 2346-3384




5 ENFOQUES TEORICOS DE MODELIZACION DEL

TIPO DE CAMBIO REAL

THEORETICAL APPROACHES TO MODELING THE REAL EXCHANGE RATE

Autores:
Virgilio E. Salcedo Mufioz (1)

RESUMEN
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INTRODUCCION

1 tipo de cambio real (TCR) es una de las variables de

mayor importancia en cualquier economia, en
consecuencia, se ha ubicado en un lugar cada vez mas
relevante en la literatura y discusiones de politica
econdémica, porque afecta de manera significativa el
proceso de asignacion de recursos al alterar la
rentabilidad entre actividades transables y no transables,
como en la definicion de estrategias de inversion y el
endeudamiento externo, entre otros. El entendimiento de
su dindmica es relevante para los paises en desarrollo,
debido a que la volatilidad de esta variable tiende a ser
mayor para estas economias que para los paises
desarrollados.

Aunque el tipo de cambio real es una variable no
observable, es necesario conocer cudl es la tendencia de
su nivel de equilibrio, para prever las manifestaciones de
un prolongado alejamiento de su equilibrio (tales como
bajo crecimiento econdmico, desequilibrios importantes
en el sector externo y eventuales crisis cambiarias), para
tratar de anticipar si se estan acumulando presiones sobre
el mercado cambiario y para evaluar la coherencia de las
acciones de politica, en el sentido de que éstas no sean
contrarias al comportamiento de los aspectos
fundamentales de esta variable.

El objetivo de esta investigacion es identificar la
evolucion de los enfoques tedricos que sustentan la
modelizaciéon del TCR con respecto al equilibrio. La
tematica se ubica en los estudios de la macroeconomia
abierta especificamente en el campo de las finanzas
internacionales, por lo tanto se presentard un recorrido
historico desde la perspectiva de la Paridad del Poder
adquisitivo (PPA) desarrollado por Gustavo Cassell
representante de la escuela de Estocolmo, la vision de la
sintesis neoclasica ampliada por Dornbusch, mediante la
explicacion del Modelo Mundell Fleming, y el efecto
Harrod-Balassa-Samuelson, hasta exponer
representaciones empiricas 'y econométricas mas
recientes por medio de modelos de formas reducidas o

' El equilibrio externo se refiere al saldo en cuenta corriente

compatible con el flujo permanente de capitales e interno con
mercados de factores en equilibrio al nivel de pleno empleo de la
economia.

2 Por equilibrio interno debe entenderse que el mercado de bienes no
transables esta en equilibrio (oferta = demanda) en el periodo actual

se espera que esté en equilibrio en periodos futuros. En esta
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uniecuacionales y modelos estructurales de
determinacion de tipo de cambio que afiaden un
instrumental analitico y matematico, muchos de ellos con
fundamentos microecondmicos.

ENFOQUES TEORICOS DE
MODELIZACION DE TIPO DE CAMBIO

El TCR, medido como el precio relativo de los bienes
transables en términos de los no transables, es uno de los
conceptos macroeconomicos centrales para el estudio de
economias pequefias y abiertas. Por otro lado, las
desviaciones del tipo de cambio real tienen implicaciones
para el manejo de la politica monetaria y cambiaria. Por
ejemplo, un tipo de cambio desalineado en términos
reales ilustra posibles inconsistencias entre el esquema de
tipo de cambio nominal y la dindmica de precios internos
y/o externos (Edwards, 1989).

El TCRE se define como aquel que permite alcanzar,
simultdneamente y de forma sostenida en el tiempo, el
equilibrio interno y externo de la economia (Nurkse,
1945)! . Similarmente, Edwards (1989) lo define como el
precio relativo de transables con respecto a no transables
que, dado el equilibrio sostenible de otras variables
macroeconomicas, resulta en el equilibrio simultaneo
tanto doméstico como externo’ , mientras Williamson
(1994) se refiere al TCRE como aquél que garantiza el
balance externo dado el equilibrio interno a lo largo del
ciclo economico. Este ultimo concepto considera que la
nocién de equilibrio estard influenciada por el periodo de
tiempo a utilizar en las investigaciones sobre el mismo.
Mas alla de las consideraciones teodricas, el TCRE no es
directamente observable, por lo que debe ser aproximado.

Existen principalmente dos enfoques que explican la
determinacion del tipo de cambio de equilibrio. El primer
enfoque reune la hipdtesis de la PPA acufada por
Gustavo Cassel (1918) y el modelo Mundell- Fleming
analizado por Dorbush (1976a, 1976b), el segundo se
refiere al efecto Harrod- Balassa- Samuelson.

definicion, del tipo de cambio real de equilibrio, el equilibrio se
alcanza cuando el desempleo es igual a su tasa natural. Por otra parte,
el equilibrio externo se logra cuando la restriccién presupuestaria
Inter temporal (la suma descontada de la cuenta corriente es igual a
cero) es satisfecha. En otras palabras, equilibrio externo significa que
los saldos de cuenta corriente, presentes y futuros, son compatibles
con flujos de capital sostenibles de largo plazo

Universidad de Sucre ISSN 2346-3384




Cambio Climatico: Analisis, Perspectivas Y Aproximacion A Los Efectos Economicos

LA PARIDAD DE PODER ADQUISITIVO

La hipotesis de la PPA tiene una gran tradicion historica,
segun Rogoff (1996) remontandose su origen a la
denominada Escuela de Salamanca en el siglo XVI con
las entradas de metales preciosos desde América. En
efecto, en la universidad salmantina de la época, un grupo
de tedlogos y juristas interesados por el comercio
internacional desarrollaron una versioén primitiva de la
teoria cuantitativa del dinero que, combinada con el
analisis medieval de los tipos de cambio, condujo a la
formulacion de la PPA.

Posteriormente, el debate bullonista en Suecia, Francia e
Inglaterra durante los siglos XVIII y XIX despierta un
renovado interés por esta hipdtesis, que adquiere un
nuevo relieve (y el nombre por el que la conocemos en la
actualidad) a comienzos del presente siglo con las
aportaciones de Gustav Cassel (1918, 1922)* . La primera
contribucion sobre este tema fue publicada en 19164,
usando cifras de los paises que participaban en la Primera
Guerra Mundial, y también de Suecia y Estados Unidos.
Una deduccion importante fue que seria dificil restablecer
las paridades anteriores a la guerra sin causar una gran
deflacion en algunos paises, como era el caso de
Inglaterra. De hecho, cuando se restablecio el patréon oro
en 1925 se f1j6 la paridad al mismo nivel que existia antes
de la guerra, generdndose una deflacion y un elevado
desempleo en Inglaterra.

Gustav Cassel (1866-1945) fue miembro fundador de la
Escuela de Estocolmo que agrupa figuras como Gunnar
Myrdal (1898-1987), Erik Lundberg (1907- 1987) Erik
Lindahl (1891-1960) y Bertil Ohlin (1899-1979). Su
primer inspirador fue Knut Wicksell (1851-1926). Ese
movimiento fue conocido internacionalmente por un
trabajo publicado por Bertil Ohlin llamado Some notes on
the Stockholm Theory of Savings and Investment,
publicado en 1937 como respuesta a la General Theory de
John Maynard Keynes. Segiin Ohlin (1937), a partir de la
tradicion Wickseiana “habian aparecido en los ultimos
afios una serie de trabajos de un grupo de jovenes
economistas que se caracterizaban por un aparato teorico
comun y distinto al utilizado en los libros elementales de
economia para tratar el problema de los precios”. Moll
(1947) destaca a este autor como reaccionario,

3 Cassel, G. (1922): Money and foreign exchange after 1914,

Londres, Constable and Co.
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librecambista y adversario de la economia dirigida.
Asimismo el uso que le dio a la matematica para
describir la interconexion de los mercados crea un fuerte
parentesco entre sus teorias y las de Ledén Walras.

Plante6 la hipotesis de que la libre circulacion de
mercancias y un comercio bastante generalizado se
traduciria en una paridad del poder adquisitivo de las
monedas de los distintos paises, como lo indican los
niveles de precios nacionales. Segin Dornbusch
(1985:3):

“Purchasing Power Parity (PPP) is a theory of exchange rate determination. It
asserts (in the most common form) that the exchange rate change beteen two
currencies over any period of time is determined by the change in the to countries
relative price levels. Because the theory singles out price level changes as the

overding determinant of Exchange rate movements it has also been called the
“inflation theory of exchange rates”.

Cassel escribié con un lenguaje de gran poder explicativo.
Fue el primero en expresar la teoria formalmente en
términos de medias estadisticas de precios, en utilizar la
PPA para obtener estimaciones de tipo de cambio de
equilibrio y en contrastar la teoria empiricamente (Moll,
1947).

La idea basica detras de la PPA es la ley de un solo precio.
Esta ley sostiene que, en un mercado unificado, es decir,
si no existen barreras al comercio, costos de transporte, ni
tarifas arancelarias, todo producto tiene un mismo precio.
Si suponemos que para un conjunto de productos el
mercado doméstico y el mercado extranjero estan
estrechamente integrados (en cuanto que los productos
puedan ser intercambiados fécilmente entre ambos
mercados), entonces la ley de un solo precio afirma que
los precios de dichos productos deben ser los mismos en
todos los paises (Larrain y Sachs, 2013)

La explicacion de la relacion de causalidad entre precios
y tipos de cambio que subyace en la teoria transité desde
una version absoluta con muy fuertes requerimientos,
hacia una version relativa con supuestos menos rigidos.
En su version absoluta, la PPA es una generalizacion de
la “ley del precio tinico”:

P, =P/S (1)

donde S es el tipo de cambio, expresado como el precio
en moneda nacional de una unidad monetaria extranjera,
y Piy P/ representan el precio de la mercancia i en el

mercado nacional y j en el extranjero, respectivamente.

A partir de (1), considerando indices agregados de precios
en lugar de precios individuales (siempre y cuando la

4 Cassel, G. (1916), "The Present Situation of the Foreign

Exchanges", Economic Journal.
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construccion de estos indices se realice utilizando
ponderaciones idénticas para cada mercancia en los
distintos paises), obtendriamos la expresion de la version
absoluta de la PPA:

P=pP*S 2)

donde S es el tipo de cambio, expresado como el precio
en moneda nacional de una unidad monetaria extranjera,
y Piy P/ representan el precio de la mercancia i en el

mercado nacional y j en el extranjero, respectivamente.

A partir de (1), considerando indices agregados de precios
en lugar de precios individuales (siempre y cuando la
construccion de estos indices se realice utilizando
ponderaciones idénticas para cada mercancia en los
distintos paises), obtendriamos la expresion de la version
absoluta de la PPA:

P=P*S )

donde P y P* son los niveles de precios nacional y
extranjero, respectivamente. Si despejamos S, se
obtendria:

S=— 3)

p*

de manera que cuanto mayor (menor) sea el nivel de
precios nacional en relacion al nivel de precios extranjero,
mayor (menor) debe de ser S o, en otras palabras, se
requeriria un tipo de cambio relativamente depreciado
(apreciado) para mantener el poder adquisitivo de la
moneda nacional.

Una version menos restrictiva de la PPA admite que el
tipo de cambio difiera de los precios relativos por una
constante, de manera que serian las variaciones del tipo
de cambio las que deberian compensar las variaciones en
los niveles de precios nacional y extranjero

AS=AP—-AP* (4

Donde el simbolo A sobre una variable indica su
variacion porcentual. La ecuacion (4) es la expresion de
la PPA en su version relativa. Como puede verse en (4),
si la tasa de inflacion nacional excede a (esta por debajo
de) la extranjera, se requiere una depreciacion
(apreciacion) del tipo de cambio para mantener el poder
de compra de la moneda nacional.
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Para Cassel, el nivel normal del tipo de cambio esta
determinado por la PPA. Es decir, el tipo de cambio
fluctiia alrededor de la paridad del poder de compra. Si el
tipo de cambio coincide con la paridad del poder de
compra, se estd en presencia de un tipo de cambio normal.
El tipo de cambio de equilibrio se define como el valor
del tipo de cambio que produce equilibrio en la balanza
de intercambio. Considera que la principal razon por la
que se paga por una moneda extranjera se debe a que
dicha moneda representa en su pais un poder adquisitivo,
que se materializa cuando se usa para adquirir bienes o
para pagar servicios internos.

Ambas versiones de la hip6tesis de la PPA han sido objeto
de numerosos contrastes empiricos a lo largo de los afos.
Dichos contrastes suelen tomar como punto de referencia
las experiencias historicas con tipos de cambio flexibles:
la década de los veinte y el actual periodo de flotacion
iniciado en los primeros afios de la década de los setenta.
En general, la evidencia existente parece sugerir que, si
bien podria aceptarse a grandes rasgos el cumplimiento
de la PPA en la década de los veinte, cuando se utilizan
datos referidos al actual periodo de flotacion los
resultados obtenidos son mucho mas desfavorables Estas
conclusiones parecen confirmarse en estudios que utilizan
técnicas de cointegracion véanse Taylor y MacMahon
(1988) y Taylor (1988) citados por Bajo y Sosvilla
(1993:177), Mohammed (2015), Cerquera et al., (2018).

Entre los factores que podrian explicar estos resultados
empiricos no favorables se han mencionado la existencia
de costes de recoleccion y procesamiento de informacion,
costes de transporte, barreras al comercio internacional
(tales como aranceles y cuotas), e imperfecciones de
mercado en general, que pueden limitar el arbitraje
espacial y, por tanto, dar lugar a desviaciones respecto a
la PPA. Por otra parte, es mas probable que las
ponderaciones utilizadas en el calculo de los indices
agregados de precios difieran entre paises, asi como el
hecho de que estos incluyan bienes comerciables y bienes
no comerciables. En contraste estudios recientes para
América Latina validan la PPA como los trabajos
presentados por Gomez y Rodriguez (2012) en Méxicoy
Lorduy (2014) en Colombia.

MODELO MUNDELL FLEMING

El modelo Mundell-Fleming surge como consecuencia de
la necesidad de ampliar el analisis macroeconémico
proporcionado por el modelo IS-LM ante el creciente
flujo de comercio y de capitales internacionales que
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comenzd a registrarse con posterioridad a la segunda
posguerra. En su concepcion, el modelo podria ser
considerado como una sintesis de las ideas desarrolladas
incipientemente y en forma independiente por Marcus
Fleming en su trabajo de 1962 titulado “Domestic
Financial Policies Under Fixed and Under Floating
Exchange Rates” y de Robert A. Mundell, en su trabajo
presentado en el encuentro anual de 1963 de la
Asociacion  Canadiense de  Economia  Politica
denominado "Capital mobility and stabilization policy
under fixed and flotante exchange rates" citados por
(Boughton, 2003).

Hasta entonces, prevalecian las contribuciones de James
Meade sobre la diferenciacion de los efectos de las
politicas monetarias y fiscales al interior de la economia
de aquellos sobre el balance externo (Boughton, 2003).
Fleming en (1962) reoriento el analisis de Meade en pos
de examinar las consecuencias de la eleccion de un
régimen cambiario (fijo o flotante) sobre la efectividad de
las politicas monetarias y fiscales para regular el producto
interno. En este sentido, citando a Boughton (2003:2):

“Monetary policy, he argued, was more effective under floating
axchange rates, both in absolute terms and relative to a fiscal policy action
of a given size. He also showed that the effect of floating on the effectiveness
of fiscal policy—measured as an autonomous change in domestic spending
with a fixed stock of money—was ambiguous. ”

Los resultados expuestos por Fleming se basaron en el
analisis estatico comparado del modelo IS-LM
keynesiano ampliado a economias abiertas. Es decir,
incorporando relaciones entre flujos de capital y la tasa
de interés doméstica.

De acuerdo a Boughton (2003), las primeras referencias
publicadas al “modelo Mundell-Fleming” fueron
introducidas por Dornbush (1976a y b) y Dornbush y
Krugman (1976). Maés tarde, el manual de
macroeconomia abierta de Dornbush de 1980 lo
transformaria en uno de los modelos més estudiados por
los economistas.

Este modelo se inscribe en las ideas seminales de la
llamada sintesis neoclasica, cuya integracion, fue
realizada por J. R. Hicks en su articulo “Mr. Keynes and
the "Classics’: a Suggested Interpretation”, publicado en
1937. Con este articulo Hicks introdujo por primera vez
el modelo IS-LM de interaccion entre los mercados
monetarios y reales, que luego se convirtid en la pieza

5 Una depreciaciéon real de la moneda local se traducird en un

incremento de las exportaciones netas (mejora de la balanza
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central del denominado consenso keynesiano de la
segunda postguerra'.

En ese sentido, Mundell y Fleming retomaron el modelo
IS-LM bajo una serie de consideraciones importantes
para poder analizar una economia abierta, por ejemplo, el
cumplimiento de la condicion Marshall-Lerner ° (De
Miguel, 2015), el régimen de tipo de cambio es flexible,
se verifica la paridad de poder de compra y la paridad de
tasas de interés, la balanza de pagos mantiene una
perfecta movilidad de capital y se encuentra en equilibrio
(BP=0).

En su version sencilla, el modelo consta de las siguientes
ecuaciones:

Y=A(Y,i,G)+T(%Y,Y*) (5)

Ay>0, Ai<0, Ag>0, T sp* >0 , Ty<0, Ty* >0

= =L(Y.i) Ly>0, Li<0 (6)

BP=T (%YY*) +K (i-i*) = 0 7)

Tsp*p> 0 Ty<0, Ty*>0, Ki-i*>0

Donde BP es el saldo de la balanza de pagos, que en este
caso coincide con la balanza comercial T, e Y ¢ Y* son
los niveles de renta de la economia nacional y del resto
del mundo, G, M, i e i*, representan el nivel de gasto
publico, la oferta monetaria y los tipos de interés.

La ecuacion (5) representa el equilibrio en el mercado de
bienes, donde el gasto interno o absorcion (A) mas la
balanza comercial (T) igualan a la oferta. A su vez, la
ecuacion (6) representa el equilibrio en el mercado
monetario, donde la demanda de saldos reales (L) iguala
a la oferta en términos reales (M/P). Por ultimo, la
ecuacion (7) muestra el equilibrio de la balanza de pagos
que incluye la balanza de capitales (K). El sistema
formado por las ecuaciones (5), (6) y (7) contiene tres
variables endogenas: Y, i, y S Despejando esta ultima,
obtenemos siguiendo a Bajo y Sosvilla (1993)

P* M .,
S =5 (G. 2 yssix ) (8)
S6<0 Sp*/p <0 Sy*<0 S yyp >0 Si*>0

Este enfoque representa uno de los primeros andlisis
teodricos acerca de la determinacion del tipo de cambio en
el contexto de un modelo macroeconémico para una
economia abierta, adoptaron un enfoque flujo, segun el

comercial) si y solo si la suma de las elasticidades precio de las
exportaciones e importaciones, en valor absoluto, son mayores a uno.
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cual la variacion de los tipos de cambio tenia por objeto
equilibrar la oferta y la demanda de divisas, las cuales se
originaban a su vez en los flujos internacionales de bienes
y servicios (exportaciones e importaciones), y donde la
condicion Marshall-Lerner aseguraba la estabilidad del
mercado de divisas. Asi pues, segin este enfoque, la
condicidn de equilibrio en el mercado de cambios vendria
dada por el equilibrio de los pagos exteriores.

En el modelo de Mundell-Fleming con tipos de cambio
flexibles una politica monetaria expansiva es eficaz para
aumentar el nivel de renta mediante la depreciacion del
tipo de cambio, y tiene efectos similares a los que produce
una politica monetaria contractiva llevada a cabo por el
resto de paises. Sin embargo, la politica fiscal solo
provoca un cambio en la composicion de la demanda
agregada, con una disminucién equivalente de las
exportaciones netas como consecuencia de la apreciacion
del tipo de cambio. El cambio en el supuesto de perfecta
movilidad de capitales por el de movilidad imperfecta
(por ejemplo, debido a la existencia de controles de
capital) altera cualitativamente algunos de los resultados
del modelo que se acaba de representar, ya que en este
caso la recta horizontal que representa la condicion de
arbitraje entre activos financieros nacionales y
extranjeros pasa a tener pendiente positiva, permitiendo
que la politica fiscal pueda tener efectos sobre el nivel de
renta. Por otro lado, las implicaciones sobre la politica
econdmica son las opuestas cuando se sustituye el
supuesto de tipos de cambio flexibles por el de tipos de
cambio fijos, ya que en este caso la politica monetaria
pasa a tener como objetivo el mantenimiento del tipo de
cambio (Toriano, 2016)

Modelo Mundell Fleming para explicar la sobrerreaccion
de tipo de cambio

El modelo dindmico de economia abierta de Dornbusch
(1976), también conocido como de overshooting, es una
extension del modelo Mundell Flleming en un contexto
dindmico el cual intenta explicar las grandes
fluctuaciones de tipo de cambio que se observaron luego
que los paises desarrollados abandonaran el Sistema
Bretton Woods. Plantea la idea general de que, ante un
cambio no anticipado en la cantidad de dinero, el tipo de
cambio nominal produce una sobrerreaccion por encima
de su nivel de largo plazo, debido a la diferente velocidad
de ajuste de los mercados.

Supuestos generales:
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a. Pais pequefio: las variables externas son
exogenas.
Equilibrio permanente en el mercado de dinero.

c. Cumplimiento de la condiciéon de paridad de
intereses descubierta, que implica que el mercado
cambiario estd en equilibrio cuando todos los
depositos (en cualquier moneda que estén
expresados) ofrecen la misma tasa de rentabilidad
esperada.

d. Sustituibilidad perfecta entre activos financieros
nominados en diferentes monedas.

e. Ajuste de precios lento frente a los desequilibrios
de demanda y oferta de bienes.

f. Se cumple la PPA en el largo plazo, pero no en el
corto.

Sostiene Dornbusch (1976), que ante un aumento no
anticipado en la cantidad de dinero, el tipo de cambio
aumenta en forma instantdnea en mayor proporcion que
en el largo plazo, tendiendo luego monotoénicamente a
una apreciacion que en el largo plazo lo conducird a su
nuevo valor de equilibrio. Durante el ajuste, los precios
internos creceran mientras la moneda nacional se aprecia,
por lo que la PPA no se cumplira durante este periodo,
alterandose el tipo de cambio real. El ajuste gradual hara
que en el largo plazo la cantidad real de dinero retorne a
su nivel inicial, depreciandose la moneda nacional en
igual proporcion que la expansion monetaria y el nivel de
precios. Con lo que se puede concluir segun este enfoque
que el TCRE se mantiene constante en el largo plazo

Efecto Harrod -Balassa- Samuelson

Harrod (1939), y posteriormente Balassa (1965) y
Samuelson (1965), en la tematica de estudios de
macroeconomia abierta y de pensamiento ortodoxo de la
época enfatizaron las consecuencias de que existan bienes
que no se pueden comerciar internacionalmente (no
transables) y, por lo tanto, sus precios estan determinados
por las condiciones de demanda y oferta locales. En
particular, en un mundo con libre movilidad de capitales
y ley de un solo precio para los bienes transables, es
posible que las diferencias de productividad entre
sectores expliquen las diferencias en los niveles de
precios entre paises (De Gregorio, 2007).

(De Gregorio, 2007) destaca que Harrod (1939) plantea
que hay tres tipos de bienes: A, By C:
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1. Los bienes tipo A (transables) tienen precios
comunes en todo el mundo. El precio de cada
articulo en un lugar no diferira de su precio en otro
mas alld del costo de transportarlos, mas el
equivalente monetario de un impedimento para
comerciar; por ejemplo, un arancel que los divide.

2. El precio de los bienes B (semi-transables)
también tienden a un nivel comin mundialmente.

3. No hay precio mundial para los bienes tipo C (no
transables). Los niveles de precio nacionales solo
estdn conectados a través de la relacion de cada
nivel de precio con otros grupos de bienes. Bienes
de consumo tipo C y todo bien que se vende al
detalle probablemente son mas caros en los paises
mas eficientes.

El modelo explica los tipos de cambio reales a partir de
los movimientos de los precios relativos de los bienes y
servicios no comerciables, los cuales dependen, a su vez,
de las productividades sectoriales relativas. Considera un
marco neoclasico con movilidad perfecta de factores
productivos entre sectores y libre movilidad de capitales
a nivel internacional, asimismo el comportamiento del
TCRE no solo esta explicado por variables monetarias y
los cambios en el TCRE no son transitorios.

De acuerdo con este modelo, los paises con una
productividad mas elevada en el sector comerciable (el
expuesto al comercio internacional y cuyo mercado es el
mundial) presentaran un nivel de precios superior de los
bienes y servicios no comerciables —al asumirse que el
sector expuesto es mas productivo y que los salarios
tienden a equipararse entre ambos sectores.

En contradiccion con los modelos puramente
monetaristas, Balassa (1964) y Samuelson (1964) ¢
encuentran una desviacion estructural del tipo de cambio
de la PPC, como ya se menciond, debido a que el nivel de
precios de los no comerciables se incrementa con relacion
al nivel de precios de los comerciables. Como el indice
general de precios del consumidor de un pais incluye
tanto bienes comerciables como no comerciables,
incrementard mas rapido que el indice de precios de los
bienes comerciables. Por lo tanto, la teoria de la PPA
como se basa en el indice general de precios, desvia el
tipo de cambio de equilibrio, el cual es determinado sobre
la base del arbitraje a través de la competencia solamente

6 Los argumentos esgrimidos por estos autores han sido formalizados
posteriormente por Froot y Rogoff (1995) y Obstfeld y Rogoff
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en el precio de los bienes comerciable. Entre més grande
sea la diferencia en la produccion de bienes comerciables
y no comerciables, y mas grande sea la diferencia en el
precio entre los dos tipos de bienes, mas grande es la
brecha entre el tipo de cambio de equilibrio y la PPC
general. De acuerdo con Balassa (1964), “como los bienes
no comerciables no entran en el comercio internacional,
el célculo de la PPC indicard incorrectamente la
necesidad de ajustes en el tipo de cambio nominal”.

Una vez resefiado los principales enfoques que estudian
la determinacion del tipo de cambio de equilibrio se
destacan los principales modelos de estimacion que guian
la agenda de estudios utilizada en los ultimos afios.

MODELOS DE ESTIMACION DEL TIPO
DE CAMBIO REAL DE EQUILIBRIO

Edwards y Savastano (1999) detallan la direccion que ha
tomado la investigacion reciente sobre el tipo de cambio
real con respecto a equilibrio. En primer lugar, se han
realizado estudios de una ecuacion representando la
forma reducida de un modelo. Una segunda generacion
de estimaciones del tipo de cambio real de equilibrio se
basa en modelos estructurales. En este grupo tenemos dos
clases: modelos de equilibrio parcial basados en la
estimacion de elasticidades de comercio, por un lado, y
modelos de equilibrio general computable, de otro lado,
basados en técnicas de calibracion y simulacion de
modelo con fundamentos microecondomicos.

Modelos Uniecuacionales

Verificacion del cumplimiento de la Paridad del Poder
Adquisitivo. Segun Ahlers y Hinkle (1999), cuando el
tipo de cambio real es estacionario, desde el punto de vista
de series de tiempo, el tipo de cambio real de equilibrio
de largo plazo puede ser calculado sobre la base de la PPA
relativa utilizando un afio base o una aproximacion de
tendencia. La alternativa en la que se fija un afio base
determina un periodo en el que se considera que el tipo de
cambio real corriente u observado se encuentra en un
nivel de equilibrio. El desalineamiento se determina
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comparando el tipo de cambio real corriente con el tipo
de cambio real del afio base, bajo el supuesto de que el
mismo se encuentra inalterado. Por su parte, en el caso de
los modelos basados en tendencias, se determina un valor
promedio del tipo de cambio al que el tipo de cambio
corriente converge en el tiempo.

Desde un punto de vista estadistico para que se cumpla la
paridad del poder adquisitivo el tipo de cambio real debe
ser no estacionario. La ausencia de una relaciéon de PPA
no de sugerir inexistencia de un equilibrio. Por el
contrario, bajo ciertas condiciones puede encontrarse un
equilibrio dinamico para el TCR en virtud del
comportamiento de sus fundamentos (Ferreyra y Salas,
20006)

Estimaciones basadas en fundamentos (BEER)

El modelo BEER, segun indican Caputo y Nuiiez (2008),
son modelos de forma reducida que, mediante
estimaciones de series de tiempo, buscan las relaciones
entre las variables que determinan TCRE. Estos modelos
permiten entender el TCR a mediano y largo plazo, asi
mismo capturan su comportamiento en el corto plazo.

Los resultados de las estimaciones del tipo de cambio real
de equilibrio basadas en la PPA indicaban que esta teoria
no se cumplia por efecto de otros factores que no habian
sido incluidos. Estos factores se asociaban a variables
importantes en la determinacion del equilibrio de la
economia y que afectan el tipo de cambio real. En tal
sentido, los siguientes estudios optaron por identificar
estos factores a los que Illamaron fundamentos y
relacionarlos directamente con el tipo de cambio real.
Estas ecuaciones representaban una forma reducida de un
modelo de equilibrio general. En términos econométricos
se puede concluir que las estimaciones basadas en la PPA
mostraban desviaciones sistematicas del equilibrio, lo que
podria asociarse a que los fundamentos de la economia no
son estacionarios. Por ello, los estudios que siguieron
buscaron relacionar, en una sola ecuacion, directamente
el tipo de cambio real con sus fundamentos.

Estos modelos, que permiten estimar el tipo de cambio
real de equilibrio a través de un andlisis econométrico
directo, comienzan representando el comportamiento del
tipo de cambio real u observado en una funcion del
siguiente tipo:

qi=Pizie+ Pozx + vTe + € 9)
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Donde 71 es un vector de variables fundamentales que se
espera tenga efectos persistentes en el largo plazo; 71 es
un vector de variables fundamentales que se espera tenga
efectos persistentes en el mediano plazo, Biy B2 son
vectores de coeficientes o parametros de las formas
reducidas; T es un vector de factores transitorios que
afectan el tipo de cambio real en el corto plazo, & es un
vector de coeficientes de la forma reducida y € un término
de error aleatorio.

La ecuacion 9 muestra que en este tipo de modelo el tipo
de cambio real corriente u observado es explicado
exhaustivamente en términos de un conjunto de variables
fundamentales que lo afectan en el mediano y largo plazo,
un conjunto de variables que lo afectan en el corto plazo
y un término de error (Clark y MacDonald, 1998).

El tipo de cambio de equilibrio de mediano y largo plazo
es aquel que surge de ignorar las variables que afectan en
el corto plazo y los errores aleatorios, e incorporar los
valores de las variables fundamentales consistentes con el
equilibrio interno y externo de la economia,

BEER =Bizic+ Baz2t (10)

A partir de esta definicion se estima el desalineamiento
del tipo de cambio real comparando el valor corriente u
observado con la medida estimada de BEER:

Des= qt-BEER = qt- Bizic + B2 z2c  (11)

A continuacién, se expone una breve discusion
relacionada con los fundamentos del tipo de cambio real.

Las variables consideradas como fundamentos de la
determinacion del tipo de cambio real de equilibrio a
largo plazo mas exploradas en la literatura siguiendo a
Edwards y Savastano (1999), son: la relacion de términos
de intercambio, la politica comercial, los flujos de
capitales, la productividad relativa y la situacién o
balance fiscal. A continuacién, se examinan esas
variables detallando los efectos principalmente en el largo
plazo.

1) Términos internacionales de intercambio

Un deterioro en la relacion entre el precio de los bienes
exportables con respecto a los importables reducira la
demanda por importables e inducird una mayor demanda
de bienes no transables incrementando sus precios y
originando una apreciacion en el tipo de cambio real. No
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obstante, la caida en los términos de intercambio conlleva
a su vez un efecto ingreso negativo que tenderia a reducir
la demanda por todos los bienes, lo que guiaria hacia una
depreciacion en el tipo de cambio real de equilibrio. A
pesar de que el efecto de los términos de intercambio en
el tipo de cambio real de equilibrio podria ser incierto, la
evidencia sugiere que deterioros en este indicador
usualmente conducen a una depreciacion del tipo de
cambio real de equilibrio.

i1) Politica Comercial

Las politicas de desgravacion arancelaria reducirian el
precio de los importables e inducirian a una mayor
demanda por estos bienes y a una menor demanda por
bienes no transables (siempre que el efecto sustitucion
supere al efecto ingreso), lo que originaria una
depreciacion del tipo de cambio real de equilibrio que
mantendria el balance del sector externo. Si el aumento
de la apertura comercial es permanente, aumenta la
riqueza debido a las ganancias de eficiencia atribuibles a
la reduccion de las distorsiones internas, lo cual
promueve un aumento de la demanda por todos los bienes
y provoca una apreciacion del tipo de cambio real de
equilibrio.

ii1) Flujos de capitales

La liberalizacion de la cuenta de capitales da lugar a dos
mecanismos de transmision hacia el tipo de cambio real
de equilibrio: 1) la reduccion de distorsiones en la
economia genera un efecto ingreso positivo y la
convergencia de la tasa de interés real domestica a los
niveles internacionales promueve el traslado de consumo
hacia el periodo actual, lo que eleva tanto la demanda por
no transables como su precio relativo; ambas fuerzas
llevan a una apreciacion cambiaria de equilibrio en el
presente y en el futuro y ii)la usual existencia de tasas de
interés internas mas altas que las internacionales bajo una
cuenta de capitales abierta, incentiva la afluencia neta de
recursos del exterior, lo que permite el financiamiento de
mayores niveles de gasto en todos los bienes, presionando
el incremento en el precio de los bienes no transables y
originando también una caida en el tipo de cambio real
(apreciacion).

iv) Productividad
El signo esperado es positivo. El efecto Balassa -

Samuelson establece que un incremento en la
productividad de transables sobre el sector no transables
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de un pais relativo a otros paises eleva su salario relativo
e incrementa el precio relativo de los no transables.

v) Politica Fiscal

El efecto de la variable absorcion publica sobre PIB es
conocido como el efecto Salter-Swan, y funciona de la
siguiente forma: un aumento del gasto publico sobre el
PIB tiene un efecto negativo sobre el tipo de cambio real,
dado que al concentrarse fundamentalmente en el
consumo de bienes no transables presiona al alza el precio
de estos bienes y provoca una apreciacion del TCR.

vi) Tasa de interés real externa. Un incremento en la
variable conducird a un aumento de la tasa de interés
local, lo cual disminuira la demanda por dinero, elevara
el ahorro y mejorard la posicion de activos externos netos.
Si el pais es un deudor neto, los pagos por interés de la
deuda suben. En la medida en que este efecto no domine
al del mayor ahorro, el balance externo mejorara, el pais
se movera hacia un equilibrio interno en el cual la tasa de
cambio real se apreciara y el consumo crece.

El efecto de Ila wvariable posicion de inversion
internacional sobre PIB es conocido como el efecto
transferencia, el cual tiene un impacto negativo sobre el
TCR. Los paises con menores activos externos netos, €s
decir, con mayores pasivos externos netos, requieren de
superavit comercial para poder servir la deuda, lo que
implica una depreciacion necesaria del TCR.

La evidencia internacional que aplica esta metodologia
puede encontrarse en Edwards (1989), Cottani et al.,
(1990), Clark y MacDonald, 1998, MacDonald y Ricci
(2003), Montiel (2007), Soto y Valdes (2008) , Bello et
al,. (2010), Garcia, Y. y Quijada, J. (2015) ,Cruz-
Rodriguez (2016).

Modelos Estructurales

El autor mdas representativo en esta corriente es John
Williamson, quien desarrolld6 en 1994 un modelo
estructural con el que aproximo un tipo de cambio real de
equilibrio. Bajo ese enfoque, la tasa de equilibrio se
define como aquella consistente con el balance
macroecondmico, es decir, con aquella situacion en la que
la economia estd operando a pleno empleo y con baja
inflacion (equilibrio interno) y la cuenta corriente es
sostenible (equilibrio externo). La TCRE de equilibrio
derivada bajo esta metodologia se denomina Fundamental
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Equilibrium Exchange Rate (FEER) entre las
investigaciones recientes que han aplicado tenemos la de
Gossé y Serranito (2014), Ajeuskis et al., (2015), Torres
y Cote (2017).

Modelos de Equilibrio Parcial

Uno de los métodos mas utilizados para reemplazar a las
estimaciones uniecuacionales es el uso de un modelo de
equilibrio parcial, que es a la vez apropiado para el uso
del concepto del FEER.

El modelo de equilibrio parcial se basa en las ecuaciones
de comercio exterior y postula que se puede estimar el
tipo de cambio real de equilibrio modelando la balanza
comercial. Para ello, es necesario que el producto este en
su nivel de pleno empleo, es decir, que sea consistente con
el equilibrio interno. Sin embargo, la economia puede
seguir acumulando o desacumulando activos, es decir, se
encuentra en un equilibrio de flujos y no de saldos, por lo
que puede relacionarse con una cuenta corriente
sostenible en el mediano plazo. El modelo de equilibrio
parcial basado en las ecuaciones de comercio tiene dos
componentes: Siguiendo a

1) la cuenta corriente estructural estimada en funcion de
las elasticidades de comercio, y

2) la cuenta corriente objetivo que es aquella que no
necesita estar en equilibrio sino en un nivel sostenible en
el mediano plazo.

Las ventajas que representa utilizar el modelo de flujos de
comercio para estimar son la mayor simplicidad y
claridad dado que es relativamente facil determinar los
factores que estan detrds del FEER y examinar su
sensibilidad ante cambios en los supuestos. Sin embargo,
el uso de un modelo de equilibrio parcial plantea una serie
de desventajas entre las que se incluyen el hecho que los
flujos de capital estructurales no sean mutuamente
consistentes con el producto potencial y que se elimina la
retroalimentacion que puede existir entre el FEER, los
componentes del producto potencial y los flujos de capital
estructurales. Ademas, dado que el enfoque solamente
define la posicion de equilibrio, deja sin especificar la
naturaleza de las fuerzas de ajuste que harian converger
al tipo de cambio real observado hacia el de equilibrio de
largo plazo.
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Esas condiciones no son necesariamente las que se
proyecta ocurran en el futuro sino resultados deseables
que podrian ser nunca alcanzadas. En este sentido, la
medicion del tipo de cambio bajo este enfoque es
normativa, al punto de que se afirma que este seria el tipo
de cambio de equilibrio consistente con un conjunto de
“condiciones economicas ideales”. Este aspecto
normativo no se toma como una critica al método, sino
que refleja simplemente su objetivo de calibrar el tipo de

cambio bajo un conjunto de condiciones econdmicas bien
definidas.

Modelos de Equilibrio General

En un esfuerzo por capturar las complejas interacciones
entre las diferentes variables, algunos autores (entre los
que destaca Willianson, 1994 (nombrado en la seccion
anterior) optaron por elaborar modelos de equilibrio
general para analizar la conducta del tipo de cambio real.

Destacan Ferreyra y Herrada (2003) que estos modelos
definen el tipo de cambio real de equilibrio como el precio
relativo de transables a no transables compatible con el
logro del equilibrio externo e interno. Lo primero es
definido como un nivel sostenible de la cuenta corriente,
mientras que lo segundo se define como una situacion
donde el producto es igual al producto potencial

Los problemas que presentan estos modelos son que se
pueden obtener equilibrios multiples y usan las mismas
elasticidades que los modelos de equilibrio parcial y
deben estimar una serie de elasticidades adicionales, lo
que hace mas probable una posible sensibilidad.

Finalmente Isard (2007) plantea que cada metodologia
implica simplificaciones conceptuales y/o estimaciones
de parametros clave, y se recalca el hecho de que métodos
diferentes a veces generan estimaciones cuantitativas
diversas de los tipos de cambio de equilibrio. Estos
hechos sugieren que la estimacion de los tipos de cambio
de equilibrio requiere una gran dosis de juicios criticos, y
que lo ideal seria que las autoridades de politica basen sus
juicios en la aplicacion de varios métodos distintos, por
lo que la rigurosidad técnica, es imprescindible para
lograr un analisis bien informado
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CONCLUSIONES

El tipo de cambio ocupa un lugar destacado en la agenda
de andlisis, ya que es una variable central para la dindmica
macroeconémica y la toma de decisiones de politica
economica. Al mismo tiempo, considerando que el
avance de la economia como disciplina es aun
insuficiente para una comprension plena de su
comportamiento y coexisten distintos angulos para
analizar el tema, hace necesario mantener diversos
prismas de observacion.

Se han analizado los diferentes enfoques que guian la
modelizacién del tipo de cambio donde encontramos un
desplazamiento en cuanto a los factores explicativos. Se
examiné en primer lugar la hipdtesis tradicional de
paridad del poder adquisitivo, que ha sido la dominante
hasta hace mas de cincuenta afios, segun la cual la
funcion del tipo de cambio, bien fuera en términos de
niveles (version absoluta) o de tasas de variacion (version
relativa), era la de igualar el poder de compra de la
moneda nacional y el de la extranjera esta vision de
Gustavo Cassel representante de la Escuela de Estocolmo
se fundamenta en la ley de un solo precio En los afios
sesenta Mundell y Fleming retomaron el modelo IS-LM
bajo una serie de consideraciones importantes para poder
analizar una economia abierta, por ejemplo, el
cumplimiento de la condicion Marshall-Lerner.
Dornbusch en 1976 estudia el tema de la movilidad de
capital analizado previamente en Mundell y Fleming para
especificar los determinantes de tipo de cambio a corto y
largo plazo e investigar la transmision internacional de las
perturbaciones monetarias, destaca el efecto de
sobrerreaccion del tipo de cambio, también conocido
como de overshooting, que plantea la idea general de que
ante un cambio no anticipado en la cantidad de dinero, el
tipo de cambio produce una sobrerreaccion por encima de
su nivel de largo plazo, debido a la diferente velocidad de
ajuste de los mercados.

En los enfoques mencionados no se toman en cuenta
determinantes reales del tipo de cambio cuestion que si es
abordada por el efecto Harrod- Balassa y Samuelson que
explica los tipos de cambio reales a partir de los
movimientos de los precios relativos de los bienes y
servicios no comerciables, los cuales dependen, a su vez,
de las productividades sectoriales relativas. Considera un
marco neocldsico con movilidad perfecta de factores
productivos entre sectores y libre movilidad de capitales
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a nivel internacional. Las diferencias internacionales en
la productividad relativa entre el sector de bienes
transables y el sector de bienes no transables afectan el
comportamiento del tipo de cambio real, causando el no
cumplimiento de la PPC, ya que el tipo de cambio real no
tiende a regresar a su valor medio o de equilibrio de largo
plazo.

En el mediano y largo pazo la modelizacion del tipo de
cambio con respecto al equilibrio ha trascendido desde los
primeros estudios donde se verificaba el cumplimiento de
la PPA. Posteriormente, surge un enfoque alternativo
denominado BEER, que rechaza el cumplimiento de la
PPA sobre la base que existen diversas perturbaciones
internas y externas que modifican estructuralmente a la
economia y que determinan niveles de equilibrio
dindmicos del tipo de cambio real. Condiciones nuevas
asociadas a cambios de productividad, términos de
intercambio, reformas comerciales, financieras y fiscales,
tasa de interés internacional, entre otros, podrian
determinar nuevos niveles de equilibrio del tipo de
cambio real. Este enfoque pone énfasis en probar el efecto
de los fundamentos de la economia sobre el tipo de
cambio real de equilibrio. Una segunda generacion de
estimaciones del tipo de cambio real de equilibrio se basa
en modelos estructurales. En este grupo tenemos dos
clases: modelos de equilibrio parcial basados en la
estimacion de elasticidades de comercio, por un lado, y
modelos de equilibrio general computable, de otro lado,
basados en técnicas de calibracion y simulacion de
modelo con fundamentos microecondomicos.

Se recalca el hecho de que métodos diferentes pueden
generar estimaciones cuantitativas diversas de los tipos de
cambio de equilibrio. Estos hechos sugieren que la
estimacion de los tipos de cambio de equilibrio requiere
una gran dosis de juicios criticos, y que lo ideal seria que
las autoridades de politica basen sus juicios en la
aplicacion de varios métodos distintos, por lo que la
rigurosidad técnica, es imprescindible para lograr un
analisis bien informado.
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i La sintesis neoclasica se refiere a una doctrina
econdmica que apareci6 en los Estados Unidos a
principios de los afios 40, y predominaria hasta finales
de los 60, cuando el monetarismo ocup6 su lugar.
Fue Paul Samuelson en su libro “Economia”, 1955,
quien dio a esta doctrina el sentido de sintesis, ya que
puede ser descrita como Keynesiana en el corto plazo
y neoclasica en el largo. Esto es, los legisladores seran
capaces de ajustar la economia (especialmente
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usando politicas fiscales, vistas por los economistas de
la sintesis neoclasica mucho mas efectivas que
la monetarias) en el corto plazo, pero considerando
también que el equilibrio se alcanzara en el largo plazo
sin la necesidad de la intervencién publica. Estudios
tedricos y empiricos de la sintesis neoclasica estan
principalmente basados en el modelo IS-LM y la curva
de Phillips.
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